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Asunto Aprobar pmgrama& de las asignaturas de Martillero y
Corredor Publico Rural.

C.D. 5440
CUDAP: EXP- UBA 28. 562/1?

Cdad. Auténoma de Bs. As., 12 de diciembre de 2017.-

VIS TO las presentes actuaciones — CUDAP: EXP. UBA: 98.562/17 —
mediante las cuales la Subsecretaria Académica, Dra. Carina R. ALVAREZ eleva nota en ia

gue solicita se aprueben los programas de las asignaturas obligatorias de la carrera de
Martillero v Correcior Publlco Rural, plan de estudios 2014y,

CONSIDERANDO:

Lo aconsejado por la Comisién de Planificacion y Evaluacion.

" EL CONSEJO DIRECTIVO DE LA FACULTAD DE AGRONOMIA
RESUELVE:

ARTICULO 19.- Aprobar los programas de la carrera de Martillero y Corredor Publico Rural,

plan de estudios 2014, segin el Anexo que forma parte de la presente
resolucion. '

ARTICULO 2°.- Re-gistrese, comuniquese, pase a las Direcciones de Concursos Docentes,
Ingreso, Alumnos y Graduados y Biblioteca a sus efectos. Cumplido,

archivese.

| \ntenvino

o :

5.

85

€] s\ | ng.Agr. Adriana M. RODRIGUEZ Ing. Agr. Rodolfo A, GOLLUSCIO="
Secretaria Académica Decano

RESOLUCION €.D. 5440




Facultad de Agronomia | Av. San Martin 4453 - C1417DSE - Argentina
Universidad de Buenos Aires | Tel. +54-11-5267-0000 - www.agro.uba.ar

Asunto: G'ontinuacién de la resolucién C.D. 5440/17.

C.D. 5440

CUDAP: EXP-UBA: 98 562f17

/.2

Electivas Paginas

1.Derecho Civil 3/5
2.Dindmica de la Comunicacién Humana 6/8
3.Producci6n Animal I: Ganado Bovino 9/13
4 Taller de Manéj.o de Téehicas de la Informacién y la Comunicacion 14/18
5.Comercializacion | . | 19/24
6.Derecho Comercial 25/27
7.Gestion Contable y F.inanci-era ' 28/31
8.Produccidon Animal il Otras Esﬁ:ecies Comunes de Abasto 32/36
9. Taller | 37/38
10. Comercializacion | | 40/42
11. Etica y Deontologia Profesional | 43/45
12. Gestion, Administracion y Planificacién de Negocios 46/48
13.Préactica en Terr‘enojd_zé Remates de Ganados y Carnes con Taller Anexo 49/51
14.Régimen Legal de la Profesién de Martiliero de Ganados y Cames 52/53

g % ) 15.Taller i ' _ 54/56

| ‘3 16. Cartografia y Sistemas de Informacién Geografica y Teledeteccion Aplicada 57/59

—H_ 217, Tasacién de Muebles e Inmuebles Rurales 60/62
18. Topografia ' _ _ 63/65
19. Régimen 'Liegal de Ia Profesién de Martillero y Corredor Pubiico Rural 66/67
20.Practica en Terreno de Remates y Corretaje Rural con Taller Anexo 68/70
21. Taller 1l

71/73



o Facultad de Agronomia | Av.san Martin 4453 - C1417DSE - Argentina
ﬁa Universidad de Buenos Aires | Tel. +54.1 1-4-524-8000 « www.agro.uba.ar
B ) B
Asunto: Continuacién de la resolucién C.D. 5440/17.
CD.5440 = |
CUDAP: EXP-UBA: 98.5682/17
/.3 '

1- IDENTIFICACION DE LA ASIGNATURA
Nombre de la asignatura: Derecho Civil
Tipo de asignatura: Obligatoria

Carrera: Martiliero y Corredor Poblico Rural

2 - CARACTERISTICAS DE LA ASIGNATURA
Ubicacion en el plan de estudios: 1% afio,

Correlativas: No
Duracién: Cuatrimestral
Carga horaria: 7 créditos, 112 horas.

3 - FUNDAMENTACION -
Esta asignatura tiene como proposito introducir a las alumnos en ias nociones basicas de!
ordenamiento juridico para luego avanzar en cuestiones mas especificas. '
La necesidad de seguridad juridica que el cliente le solicita al martiliero/corredor hace que no se
pueda crecer profesionaimente dentro de esa profesidn sin tener conocimientos legales basicos.
Por tal motivo se busca que los alumnos conozean conceptos y adquieran una nueva vision gue
complemente las que el alumno ya posee.

Ademas los alumnos deben obtener herramientas que les permitan manejarse con fluidez con
profesionales del drea juridica, mansjando con eficiencia los términos y conceptos habituales en el
mundo del deracho. :

Al mismo tiempo, poder hacer un primer andlisis de posibles consecuencias juridicas  ante
situaciones irregulares asi como también, saber ubicar al profesional idéneo en ese contexto,

Finaimente se espera que los alumnos puedan crear estrategias comerciales basados en sus
conocimientos de derecho.

4 - OBJETIVOS GENERALES =~ o

> Introducir a los alumnos en las nociones bésicas del ordenamiento juridico.

*»  Que los alumnes puedan manejar instrumentos legales con naturalidad y detectar notorias
irregularidades en ellos. -

> Que puedan desempefiarse con softura junto a profesionales del derecho.

> Que puedan tener una visién que vaya mas alla del negocio en cuestion y logren preveer las

consecuencias nocivas de llevar a cabo una operacion inmobiliaria desoyendo el derecho
vigente.

5 - CONTENIDOS o

ﬁ) Conienidos minimos: Persona: de existencia visible e ideal. Comienzo de la persona. Atributos

' de la persona:. nombre, estado, capacidad, dornicilio. Capacidad. Clasificacién. Inhabilitados

judiciaimente. Emancipacién. Tipos, Emancipacién comercial. Domicilio, Distintos tipos. Su
importancia para el ejercicio de la profesion. Patrimonio. Cosas, Distintas clases y aplicacion de la
Ley a cada una de ellas. - _ :
Actos juridicos.  Instrumentos privados y publicos. Actos juridicos  extintivos: resolucion,
revocacion, rescision, transaccion, renuncia.
Contratos: Clasificacién, Elementos. Objeto y forma. Donacién. Mandato: representacion.

Autorizacién de venta.
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Articulos 1184, 1185 y: 1 185 bis del Cédigo Civil. Boleto de compra y venta. Sefa. A cuenta de
precio. Compta en comision. Pacto comisorio: expreso y tacito. Firma del boleto. Asentimiento
conyugal, Boleto en subasta.

Programa analitico:

Maodulo i c _

Divisién de poderes. Constitucién nacional. Las leyes, Aplicacion de la Ley en el tiempo y en el
territorio. Modo de ‘contar los intervalos en el derecho. La persona v sus bienes. Persona de
existencia fisica y personas de existencia ideal. Persona fisica: principio y fin de su existencia.
Atributos de la persona: Nombre. Estado. Capacidad. Domicilio. Incapacidades, de hecho y de
derecho. Personas por nacer. Representaciones. Hechos. y actos juridicos. Inhabilitados
judiciaimente. Emancipacion. '

Modulo 1t

Contratos en general. Obligaciones: clasificacian: de dar, ge hacer, de no hacer. Contratos:
autonomia de la voluntad y sus limites. Formagcion de los contratos: entre presentes y entre
ausentes. El consentimiento. Capacidad. Objete. Causa. Forma. Prueba. Vicios. Interpretacion.
Clasificacion. Extincién. La buena fe en los contratos. La imprevision. Pacto comisorio, Extincidn.

Module K

Compra venta civil: concepto. Distincisn con la_compraventa comercial. Capacidad. Cosas que
pueden ser vendidas. Venta de cosas ajena. Precio. La sefia. Clases, valor de las expresiones
‘sena’, “a cuenta de precio’, “como principio de ejecucion”. Oferta de compra, aceptacién “ad
referéndum”. Reserva. Obligaciones del comprador y del vendedor. Pactos especiales de la
compra y verta. Verta y compra en comisién. Efectos entre las partes y con relacién a terceros
(art. 11856 C. Civil), Modalidades de la venta de inmuebles. Garantia por eviccion y vicios
redhibitorios. Arrendamiento rural. Definicién, caracteres, elementos. Obligaciones y derechos de
las partes. Modalidades, Plazos, extincidn el contrato.

Moduio iV:

Boleto de compraventa y venta de inmusbles. Enunciaciones que debe contener: identificacion de
las partes, estado civil, domicilio. Constitucién de domicilio especial. Relacién de los datos del bien
Yy su estado. Precio, forma 'y condiciones de pago. Entrega de Ia cosa. Posesion. Escrituracion y
designacién de escribano. Clausulas especiales. Sanciones por incumplimiento. Ejemplares.
Firma. Pacto de jurisdiccion. Asentimiento conyugal: bienes propios y gananciales. Protocolizacién
del boleto. Cesién del boleto. Efectos entre las partes y con relacion a terceros.

Moduio V: - _ :
- Notiones sobre derechos reales. Clases de derechos reales. Dominio Modos de adquisicion y
extincion del dominio. Apropiacion, Concepto. Clases. Mansras de apropiacién. Caza, pesca,
enjambres. Edificacién, siembra y plantacién, Migracién de animales domesticados. Accesion.
Concepto. Clasés.  Usticapion. Prescripcion en general. - Condominic. Conceptos. Cosas
inmuebles, muebles y muebles registrables. Transmisién de dominio de inmuebles: instrumentos
publicos y privados. Escritura publica, Registro de la propiedad inmueble. Certificados. Actas
notariales. Protocolo. Posésion y tenencia, conceptos, diferencias. Propiedad fundiaria. Derecho
de aguas. Aguas pUblicas y privadas. Naturaleza, Uso y goce de los rios. Propiedad forestal.
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Obligaciones de los propietarios del ganado. Transferencia del ganado.
Hipoteca. Prenda. Servidumbres. Bien de familia,

Autonomia del derecho forestal. Codigo civil Propiedad del ganado. Marcas y sefiales. Re ~istro. -

6 - METODOLOGIA DIDACTICA | SRS
La metodologia de trabajo durante la cursada se basara en la exposicion de los. temas
desarrollados en los contenidos de la asignatura. Se rabajara la modalidad de debate ¥
exposicion y analisis de casos précticos, como asi también se realizaran relevamientos y controles
de lectura. '

7- FORMAS DE INTEGRACION DE LA PRACTICA. »
Se trabajara la modalidad de debate y exposicién y andlisis de casos practico-asociados a la
Carrera de Martillero y Corredor Ptiblico Rural, :

8 - SISTEMA DE EVALUACION | |

El régimen de promocién es sin examen final obligatorio, es decir que se obtiene la promocién
de la cursada con el 75% de la asistencia a las clases y la promocion de dos instancias de
evaluacion parcial de ias cuales se debe obtener un promedio de siete {7) y no menor de seis (6)
en cada una. En caso de no promocionar ¥ las notas que se obtienen no deben ser menor a
Cuairo (4), los alurmnos quedarén en la condicién de regular y deberan rendir un examen final.
Los alumnos que no cumiplen con el 75% de la regularidad a clase y/u obtienen notas de tres o
menor, quedan como condicion de libre y puede rendir un examen final en dicha condicién.

g - BIBLIOGRAFIA

Obligatoria: Aquella que se indique en clase

Opiativa; : S _

AREAN, Beatriz. Curso de derechos reales, Ed. Abeledo Perrot -
BREBIA, Fernando & MALANOS, Nancy. Derecho agrario, Ed. Astrea

GHERSI, Carlos A!b.a'r'to. Contratos civiles y comerciales. Parte general y espercial. Empresas.
Negocios. Consumidores, Ed. Astrea
GHERSI, Carlos Alberto. Derecho Civil. Parte general, Ed. Astrea.
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1- IDENTIFICACION DE LA ASIGNATURA

Nombre de la asignatura: Dindmica de la Comunicacion Humana
Tipo de asignatura: Obligatoria ' '
Carrera: Martillero y Corredor Pablico Rural

2 - CARACTERISTICAS DE LA ASIGNATURA
Ubicacion en el plan de estudios: 1% afo.
Correlativas: No

Duracién: Cuatrimestral :

Carga horaria: 5 créditos, 80 horas,

3 - FUNDAMENTACION

Esta asignatura tiene como propésito introducir a los alumnos en las nociones basicas de la
comunicacion en sus diferentes 'dim‘ensiones:_interpersonal, masiva y social e institucional. El
concepto de comunicacién es amplio y vasto, debido a que abarca las dimensiones anteriormeante
mencionadas, lo colocan en un plano de vital importancia para el desempefio de cualquier
disciplina que implique la interaccion entre sujetos.

Por tal motivo se busca que los alumnos conozean conceptos basicos de estas

tres dimensiones a partir de la visién critica y tedrica de diferentes autores.

La asignatura, ademas se propone que los alumnos ebtengan herramientas que les permitan un
buen desempefio en et plano de la comunicacién interpersonal, que les permita un mejor
desempefic en su profesién; como asi también que dominen todo aquello concerniente a las
estrategias de promocién, publicidad v difusién de sus negocios.

Finalmente se espera que los alumnos puedan crear y desarrollar estrategias comerciales que les
permita desempenarse en la actividad profesional de negociacion.

4 - OBJETIVOS GENERALES

> Introducir a los alumnos en las nociones basicas que integran el universo de la comunicacién
humana. /o _

» Que los alumnos puedan manejar y dominar conceptos basicos de oratoria ¥y expresion
escrita. SNl Y

> Que los alumnos se desempefien con soltura y dinamismo en cualquier situacién de
comunicacion interpersonal, _ '

> Que puedan tener una visién y lectura critica y aguda sobre los mensajes que se difunden en
los medios de comunicacion masiva.

}

Que conozean y manejen las herramientas ligadas al marketing en las técnicas de venta,

5-CONTENIDOS = -
Contenidos minimos: L& . comunicacién como proceso interactivo. El acto comunicativo. La
comunicacion con el pliblico: eficacia y efectividad. Aplicacion de los principios de la comunicacién

en las tecnicas de venta. La comunicacién a través de medios graficos. Principios de la
comunicacion publicitaria. Casos practicos. ' :

Programa analitico: |
La materia se divide en tres grandes unidades conceptuales.
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Unidad 1. La  comunicacion - interpersonal: Nociones, vertientes tedricas y Oitimas
investigaciones al respecto. Universo de la comunicacién humana, axiomas y principios. Lenguaje
verbal y para verbal. Concepto de meta comunicacion. Marketing personal, vicios de la oratoria y
problemas de expresion. Nociones de oratoria y expresion escrita. La comunicacion interpersonal
en la era digital. SRR _ : .

Unidad 2: La comunicacién masiva y social: Origenes de los distintos medios de comunicacion
masiva, prensa grafica, radio y:television. Creacion de los mensajes en los medios, criterios de
seleccion,  jerarquizacién y tratamiento de la informacién en los medios. Casos practicos.
Narrativas mediaticas, los diferentes modos de narrar de los medios de comunicacién, El discurso
de la publicidad, conceptos, nociones tedricas. Estrategias del mensaje publicitario. Andlisis del
discurso publicitario, casos practicos,

Unidad 3: Comunicacion institucional y empresarial: Marketing, distintos tipos de marketing vy
campafas. La comunicacion ‘en las técnicas de venta. Campafas: elaboracion, técnicas de
promocién y comunicacion comercial. Medios directos de comunicacion: tipos y funcionamiento.
Casos practicos. La comunicacién institucional, conceptos vy diferencias con la comunicacion
interpersonal,

6 - METODOLOGIA DIDACTICA
La metodologia de trabajo durante la cursada se basara en la exposicion de los temas
desarrollados en los - contenidos de Ja asignatura. Se trabajard la modalidad de debate y

exposicion y andlisis de casos practicos, como asf también se realizaran relevamientos y controles
de iectura. '

7 - FORMAS DE INTEGRACION DE LA PRACTICA. | |
A través de material entregado de casos préacticos, andlisis, discusion y conclusidn de los mismos.,

8 - SISTEMA DE EVALUACION

El régimen de promocién es sin examen final obligatorio, es decir que se cbtiene la promocion
de la cursada con el 75% de la asistencia a las claseés y la promocion de dos instancias de
evaluacion parcial de las cuales se debe obtener un promedio de siete {7} y no menor de seis (6)
en cada una. En caso de no promocionar y las notas que se obtienen no deben ser menor a
cuatro {4), los alumnos quedaran en la condicion de regular y deberan rendir un examen final,
Los alumnos que no.cumplen con el 75% de la regularidad a clase y/u' obtienen notas de tres o
menor, quedan como caondicion de libre v puede rendir un examen final en dicha condicién.

9 - BIBLIOGRAFiA

Obligatoria: Las que se sugiere en clase de cada unidad.

Optativa: '

Unidad 1: _ ' _ _

x  Berlo, David "El proceso de la Comunicacidn®, Ed. El Atenso, Bs As 2008.

= Ceberio, Marcelo “La Buena Comiunicacién. Las posibilidades de la interaccién humana”
Capitulos |; I, Hl.y IV Ed. Paidos, 2008. _ _

* Facultad de Ciencias Sociales.-UBA- Carrera de Ciencias de la Comunicacién, Apuntes de

~ Semiotica 1y 2. Publicacién de la catedra Traversa y Det Coto. Bs. As. 1999,

*  Fernandez, Jorge “La expresion oral. Persuasion”, Ed. Lumiere Bs. As. 2005,

x  Zecchetto, Victorino “Seis semidlogos en busca det lector” Ed. La Crujia, Bs. As. 2008.
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Unidad 2: o _ :
* Ford, Anibal “Literatura, crénica y periodismo” en A. Ford, J.B. Rivera y E. Romano, Medios
de Comunicacion y cultura popular Bs. As, Legasa 1985.
= Cronologia de los.comienzos de la radiodifusién y la televisién en Historia General de los
Medios y Sistemas de Comunicacién, Segundo cuatrimestre 1998, Documento 2 Catedra:
Jorge B. Rivera, Facultad de Ciencias Sociales UB.A. e N
* Rincén, Omar, “Narrativas Medidticas, o como se cuenta la sociedad del entretenimiento” Ed.
Gedisa, Barcelona 2006. . N\
*  Antologia “El discurso de la publicidad” Ed. Colihiie Bs. As 1997,
Unidad 3; o
* Bonta, Patricio y Farber, Maric “199 preguntas sobre Marketing y Publicidad” Ed. Grupo
Norma, Colombia 1994,
X

Enique Meyer Promocién 1 y 2 Guia para una estrategia eficaz, Catedra: Motto-Cassese,
Carrera de Marketing de la Fundacién de Altes Estudios Comerciales, Bs, As 2007.
Apuntes de catedra de la materia Comunicaciones Integradas Céatedra: Motto- Cassese,
Carrera de Marketing de la Fundacién de Altos Estudios Comerciales, Bs. As 2007.
Kotler, Philip “Las preguntas mas frecuentes sobre Marketing” Ed Norma Colombia.
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1 - IDENTIFICACION DE LA ASIGNATURA | -
Nombre de la asignatura: Produccion Animal I: Ganado Bovino
Tipo de asignatura: Obligatoria -

Carrera: Martiliero vy Corredor Publico Rural

2 - CARACTERISTICAS DE LA ASIGNATURA
Ubicacion en el plan de estudios: 1% afo.

Correlativas:No -~ '
Duracién: Cuatrimestral :
Carga horaria: 7 créditos, 112 horas.

3 - FUNDAMENTACION |

La produccion bovina {Produccion Animal ) ocupa un lugar preponderanie en la actividad
agropecuaria argentina, aportando proteinas animales a la poblacién, colaborando en el
asentamiento rural, la sustentabilidad ambiental y trayendo divisas al pais. Los Martilieros Puablico
Rurales tienen un rol destacado uniendo a compradores y vendedores, imaginando nuevos
negocios y consiguiendo financiacién para los nueves emprendimientos. Si desconacieran como
se produce, correrian detras de los hechos.

4 - QBJETIVOS GENERALES :

Que el alumno sepa como se produce en los establecimientos ganaderos bovinos. Los diferentes
tipos de establecimientos existentes (de cria, de invernada vy mixtos). Que elementos estan
involucrados en la produceion y comercializacién. Que es lo que el establecimiento pecuario
requiere para la compra y que ofrece para ja venta. Las diferentes razas, sus biotipos, la

evaluacién de reproductores y como evaluar la produceion pecuaria bovina del establecimiento.

5- CONTENIDOS

Contenidos minimos: _

La ganaderia en el nuevo contexio. Nuevos escenarios. Razas: caracteristicas. Sistemas de
produccion. Cria: fundamentos de un modelo de cria, medidas de eficiencia y produccion fisica.
invernada: factores determinantes de la calidad: edad, razas y cruzamientos, sexo, categorias y
peso de faena. Los sistemas de produccion y su influencia en la calidad del producto.
Trazabilidad. Animales de pedigree: pardmetros para su evaluacion (PEPS) en carne y ieche.
Bienestar animal y su relacién con el manejo. Visitas a establecimientos de cria, invernada y
cabanas. :

Programa analitico:

Médulo I Situacidn actual de la ganaderia argentina y mundial (estadisticas). Requerimientos
diarios de proteina animal por persona segun la literatura médica y consumo promedio argentino
de las mismas {estadisticas). : _

Médulo Il: Cadena de valor de la carne bovina, desde el campo al plato. Descripcion sumaria de
los distintos eslabones que pariicipan en ella (la cria, la invernada, los frigorificos, venta al
publico). (Estadisticas). ' '
Modulo WI: Sistemas de produccion. Teorfa General de Sistemas. El establecimiento ganadero
como sistema. - _ _

Modulo IV: Distribucién de la ganaderia bovina en el pais. Produccion, faena y consumo bovino
en el pals (estadisticas). Propuestas de carmbio para una mayor produccion.
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Modulo V: Cria bovina. Categorias bovinas en un establecimiento de cria. Manejo general. Fecha
de servicio segun zona. Destete (como y cudndo realizarlo). Curva de crecimiento del bovino.
Recria de vaquillonas (objetivos, como realizario). Estado corporal de la vaca en distintos
momentos del ano {que y cuando - observar). Servicio (cuando realizarlo segun zona, que tener en
cuenta segUn categoria, eleccion  de reproductores machos para_i0s objetivos de ese
establecimiento). Estacionamiento de servicios (como realizarlo y porgue). Paricion {(que observar
y que medidas tomar). Destete (distintos tipos). Indicadores reproductivos (% de prefiez, paricion y
destete; porcentaje de mortandad por categoria) y productives (carga animal por hectarea, GDP,
produccion de carne iotal y por hectarea). Como calcular los distintos indicadores. importancia de
conocer su costo por kg de carne producido. Como determinar el cosio de produccién. Razas
(breve descripcién de las principales razas en Argentina}. Toros {caracteristicas masculinas del
toro, aplomaos, cuando. revisar los toros y que puscar, seleccion, sanidad, frame, peso al
nacimiento, circunferencia escrotal, EPD, Catalogos de toros). Porgue se habla de frame y no de
razas. Servicio Natural vs. Inseminacion artificial. Alimentacion del rodeo de cria. Manejo sanitario
del rodeo de crfa. . .

Module VI Invernada. Sus distintas formas en Argentina (extensiva, semi-intensiva & intensiva
(feediot). GDP y peso final del animal. Como realizar las distintas invernadas. Alimentacién y
reservas para la invernada. Destino del animal segun los distintos pesos finales. Recria del ternero
anies de entrar en la invernada. Suplementacion en invernada. Manejo del animal en pastoreo,
cadena forrajera y resefvas. Trazabilidad del animal, objetivos, como realizarla. Calidad de carne,
quien la determina y como imedirla. Mansjo sanitario de la invernada.

6 - METODOLOGIA DIDACTICA

Clases tebricas, andlisis y debaies de casos practicos. Se envia material para su lectura y
discusién en clase. Ademas, los alumnos pueden bajar las presentaciones en Power Point del
docente para estudiar. Con eilo se evita que ol alumno copie de la pantalia sin prestar atencion a
los dichos det docente.”

7 - FORMAS DE INTEGRACION DE LA PRACTICA.
Se realizan una, o dos, salidas a campos productivos de los alrededores de donde se dictan las
clases, para afianzar los conocimientos impartidos en los distintos modulos de la asignatura.

8 - SISTEMA DE EVALUACION

Ei régimen de promocion es sin examen final obligatorio, es decir que se obtiene la promocién
de la cursada con el 75% de la asistencia a las clases y la promocion de des instancias de
evaluacion parcial de las cuales se debe obtener un promedio de siete (7) y no menor de seis (6)
en cada una. En caso de no promocionar y las notas que s¢ obtienen no deben ser menor a
cuatro (4), los alumnos quedaran en la condicién de regular y deberan rendir un examen final.
Los alumrios qué No cumplen con el 756% de la regularidad a clase y/u obtienen notas de fres o -
menor, quedan como condicién de libre y puede rendir un examen finat en dicha condicion.

9. BIBLIOGRAFIA
Obligatoria:
Cadena de valor
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Optativa: Generales
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Bidart, J. B. 1890. El tamafo en relacién a la produccion de. carme. Fleckvieh- Simmental,
8{49):22-25.. S _

Secretaria de Agri::ult_u-r_ia, Ganaderia, Pesca ¥y Alimentacién:  1997. Bovinos. Argentina
agropecuaria, agro-industrial y pesquera. Diciembre. Argentina
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Cordeu, J. L., Canas, R Sepllveda, N., Maret, M. 2001. La carme hovina en los paises de
MERCOSUR y Chile. Talier: FAG Y Universidad Mayor, Agosio. -
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Argentina - - T _

Ezcurra, J.M., Zubiri, M., Alonso, G., Paillet, E.. 1988. Resultado econdmico segun eficiencia de
stock. Revista CREA N° 129. Febrero. Argentina.
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Nelson, S., Perkins, M.. 1995, invernada intensiva. Trabajo presentado en las VIli Jornadas
Ganaderas de Pergamino. Junio. Argentina. . :

Francis, Ch.. 1994, La. cc;\'mplementatf;ién de agricultura Y ganaderia en el futura. 2° Simposio
Tecnoi6gico. 29y 30 de septiembre. Bs. As. Argentina _
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Nation, A.: 1985, Algun dia legaremos donde l0s argentinos ya estan. informe Ganadero. 24 de
noviembre, Argentina . _
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sin salida?. Informe Ganadero. 91 de noviembre. Argentina.

Taylor, P.. 1998. A bull beet farmers perspective. Nueva Zelanda.
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WA Facultad de Agronomia | AvSanMartin 4453 CIAITDSE - Argentna
ﬁﬁ  Universidad de Buenos Aires D Tel. £54-11-4-524-8000 - www.agro.uba.ar

- Asunto: Continuacion de fa resolucion C.D. 5440/17.

cD.sas0
CUDAP: EXP-UBA: 98.562/17
/1.43 |
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Dario Bignoli y José M. Orozco. Chascomus. Julio. Argentina.
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Salado. Seminario de actualizacién sobre innovacién de fa produccion ganadera de la cuenca del
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1 - IDENTIFICACION DE LA ASIGNATURA |

Nombre de la asignatura: Taller de Manejo de Técnicas de la informacion y la Comunicacion
Tipo de asignatura: Obligatoria - \

Carrera: Martillero y Corredor Publico Rural

2 . CARACTERISTICAS DE LA ASIGNATURA
Ubicacion en el plan de estudios: 1% afo.
Correlativas: No - '

Duracién: Cuatrimestral -

Carga horaria: 5 créditos, 80 horas.

3 . FUNDAMENTACION

La manipulacion, organizacion y procesamiento de informacién relevarte, en funcién de los fines
que se persigan, asi cormo la capacidad de utilizaria, transmitirla y comunicarla con eficacia,
involucra a la informatica.

Debido a esto, se hace necesario profundizar la importancia, alcance, limitaciones y perspectivas
que las nuevas tecnologias ofrecen, a fin de elegir y utilizar con inteligencia el tipo de herramienta
que mejor se adecue al problema a resolver. '

Ello implica el desarrolic de un proceso de ensefianza y aprendizaje, centrado en aspectos
instrumentales y culturales, sin perder de vista los componentes &tico ¥ cognitivo.

Sus virludes dependeran de lo bien que se la utilice, ic cual esta a su vez supeditado a una
cofrecta estrategia’y - planificacion desde un enfoque sisternatico e interdisciplinario.” En {itima
instancia, utilizarla para la resolucion de situaciones probleméticas diversas, relacionadas con el
area de competencia. . _
En este marco la informatica debe facilitar la reflexion sobre las situaciones complejas que 1a
tecnologia sustenta, en relacién con el conocimiento, la cuttura y la sociedad.

4 - OBJETIVOS GENERALES

Desarrollar una actitud critica y abierta, a través de la preparacion sucesiva de los temas
abarcados por la asignatura, que savorezea la resolucion de problemas y predisponga al
aprendizaje continuo y la actualizacién permanente.

Obijetivos especificos por unidad:

UNIDAD 1: FUNDAMENTOS DE INFORMATICA _ .

Asimitar los conceptos basicos de informatica para ser aplicados en forma adecuada al interactuar
cor el sistema operative. -

UNIDAD 2: SISTEMAS OPERATIVOS |

Realizar. diferentés - actividades - en el entorno de trabajo del sistema operativo, apuntando
principalimente al resguardo de la informacion.

UNIDAD 3: PROCESADOR DE TEXTO

Confeccionar. documentos = de  alta calidad, tanto  electrénicos cOMO iMPresos, utilizando
herram-ie-ntias.espe_cifigas_:para cada tarea, y en relacién a los formatos tegales.

UNIDAD 4: HERRAMIENTA DE AUTOR o _

Crear presentaciones. glectrénicas con disefos de aspecto atractivo y profesional, como medio
indispensable para la exposicién de ideas y/o proyectos.
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UNIDAD 5: PLANILLA DE CALCULO

Desarroliar planilias - de ‘caloulo  que  permitan resolver problemas, por medio del analisis,
tratamiento matematico y graficado de datos.

5 - CONTENIDOS |

Contenidos minimos: Uso de sistemas operativos. D.0.8., procesadores de texios, planiflas de
caiculo, base de datos. Aplicaciones para realizar presentaciones eficaces. Paginas web. Internet.
Correo electrnico. E-mail:. Manejo de motores de busqueda. Sistemas de gestion. El uso de
formatos legales, etc. con apoyo informatico

Programa analitico:
Contenidos de la asignatura:
Fundamentos de informética
Definicion de informatica y origen del vocablo.
Generaciones y tipos de computadoras.
Tratamiento-de la informagién en una PC.
Eiementos fundamentales de la informéatica
Unidades de medida en informatica.
Qrganizacion de la informacion.
Hardware. o
Ficheros o archivos. _
La logica de la computadora.
Sistemas operativos
Windows como sistema operativo.
Caracteristicas basicas.
Ei escritorio. . .~
Men inicio. Sus paries.
Apertura de menus. ermergentes con el raton.
Acciones basicas del raton.
Seleccion de iconos.
Especificacién de opciones dentro de los cuadros de didlogo.
Uso del teclado. _
Apagar y reiniciar el equipo.
Explorador de Windows.
Mover o copiar archivos o carpetas.
Cambiar el nombre de un archivo o carpeta. -
Efiminar archivos o carpetas. -
S Buscar archivos o carpetas.
Copiar y formatear un disquete.
Ejecutar aplicaciones desde el explorador.
Ejecutar aplicaciones con el comando ejecutar.
Crear iconos de acceso directo.
Operaciones con ventanas. ' -
Aspectos a tener en cuenta para crear una copia de seguridad.
Seguridad informatica..
Los virus informaticos.




Facultad de Agronomia | Av.San Mantin 4453 - C1417DSE - Argentin
um\sersrdad de Buenos Aires Tel. +54-11-4-524- 8000 - www.agro.uba.ar

L
=5

" Asunto: Continuacion de la resolucién C.D. 5440/17.

C.D. 5440

CUDAP: EXP UBA 98 562/1?
/.16

Mantenimienio del disco duro.
Panel de control. '
Utititarios
* Pmcesadar de texto
Introduccion.
ingresc a Word
Elementos de la ventana. -
Cémo escribir. -
Guardar, abrir y cerar un documento.
Mover o copiar texto.
Eliminar texto. -
Buscar y reemplazar texio.
Formaio de fuente.
Formato de parrafo. -
Encabezado y pie de pagina.
Numeracian y vifietas.
Tabulaciones.
Tablas.
Estilos.
indices automaticos.
Configurar pagma
Vista prehmmar
Impresion.
Sahr de Word.
- Herramienta de autor
lngreso a Power Point.
Tipos de vistas.
Almacenamtento de una pres.entac_ién.
Operaciones con dlapomtlvas.'
Plantillas. -
Trabajar en ia ws’ta esquema.
Patrones. _
Manejo de objetos, -
Dibujos. - '
Qrganigramas ¥- dtagramas de flujo.
Configuracion de la presentacson
Hipemnculos
: Paosters. - o
—— impresion de una presentacmn
" Plamfia de caloulo’
Ingreso a Excel. '
Descripmon de las partes méas importantes de la veniana.
Libro.
Hojas de trabajo.
Celda activa.
Manejo de libros.-
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Almacenamiento de libros.

Salir de Excel,

Rangos de datos.

Secuencias de dalos.

Manejo de celdas.

Filtros. o

Férmulas.

Funciones. |

Graficos.

impresion. R :
Seminario de nuevas teécnologias de la informacion y la comunicacion
Herramientas delaWeb 1

Paginas web. Cédige HTML.

Caracteristicas de ios correos web mas importantes.
Herramientas de la'Web 2 . '

Waeblogs (blogger, wordpress, la coctelera, ete).
Herramientas de comunicacion.

6 - METODOLOGIA DIDACTICA -

Las clases se impartiran bajo la modalidad TALLER cuando exista disponibilidad de laboratorio
informético (dos alumnos por PC) con ia metodologia del APRENDIZAJE POR LA ACCION.

En el caso de no disponer de la mencionada infracsiructura tecnolégica, los contenidos se
dictaran en forma expositiva complementados con trabajos domiciliarios que permitiran la
asimilacién de los conoc'imie_n'tos' impartidos en clase. En este caso se requerira como minimos
recursos PC multimedia y cafidn.

7 - FORMAS DE INTEGRACION DE LA PRACTICA.

Las clases se impartiran bajo la modalidad TALLER con la metodologia del APRENDIZAJE POR
LA ACCION. '

8 - SISTEMA DE EVALUACION = _ _

Frente a la disponibilidad de.laboratorio infarmatico la forma de evaluacién consistira en un Gnico
examen, el cual se flevard a cabo al finalizar el curso impartido. El mismo serd individual,
desarrollado en PCy con un tiempo limitado de duracion. .

Cuande no se disponga de laboratorio informético, 1a evaluacion consistira en el desarrollo de un
trabajo grupal, aplicado al area de competencia, con exposicién oral individual.

Asistencia obligatoria del 75% sin lo cual no se puede aprobar dicho taller.

9 - BIBLIOGRAFIA

Obligatoria: =

Aquellas que se recomiende en clase.
Optativa:. . .
introduceién a la informatica. Mario Aivarracin. Ed. Mc. Graw-Hill.

Micrcisoft.-Winqows 95 paso a paso. Catapult Inc. Ed. Mc. _’Graw—H-in.
Aplique Windows 95. Tom Sheidon. Ed. Osbome Mc. Graw-Hill.
Microsoft Windows 2000 Professional. Microsoft Corporation. Ed. Mc. Graw Hill.
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Microsoft Excel para Wmdows 95 paso a paso. Catapuit Inc. Ed Me. Graw-Hill.
" Todo Excel 87 en un solo hbro Ed. GYR SRL.

Guia compieta de Mlcrosoft Excel 2000. Mark Dodge y Craig Stinson. Ed. Mc. Graw-Hill.

Apuntes de imroduc:cmn ala lnfermatnca Centro de impresiones Facultad de Agronomia {CIFA).
1999-2009.

Gula interactiva de planiiia ¢ de céicuio para uso agropecuario. Barberis G., Bombeilli E., Roitman G.
CD-ROM. Editonal FAUBA. Marzo 2005. 1SBN 950-29-0837- 8.

Herramlentas avanzadas de Excel para Su uso en la gestlén agropecuana Bar_beris G., Bombelli
E., Roitman G. CD ROM Editorial FAUBA. Marzo 2006. I1SBN 95@ 20-0903-8.

Manejo basico de Access con una visién agropecuaria. Bombelli E., Barberis G., Roitman G. CD-
ROM. Editorial FAUBA. Marzo 2006. 1SBN 950-29- 0918-6.

Reproduceién y Formahzaclén de Documantos, Escritos e \nformes con Procesadores de Texto.

Bombeli ., Barbens G., Roitman G. CD-ROM. Editorial FAUBA. Agosto 2008. ISBN 978-950-29-
1073-4 :
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1 - IDENTIFIGACION DE LA ASIGNATURA
Nombre de la asignatura:. Comercializacion |
Tipo de asignatura: Obligatoria =~~~
Carrera: Martillero y Corredor Piblico Rural
2 - CARACTERISTICAS DE LA ASIGNATURA
Ubicacién en ¢l plan de estudios: 1% afio.
Correlativas: No .~ '

- Duracién: Cuatrimestral -
Carga horaria: 6 créditos, 96 horas.

3- FUNDAMENTACION. -~ .

Que el alumno alcance un razonable dominio de la gestion de marketing, que constituye una de
las gestiones claves de las organizaciones en el mundo actual. .

A través de las herramientas pedagogicas a utitizar, se intentara durante la cursada de la misma
acercar a los alumnos al mundo del marketing y sus variables, a efectos de lograr ia comprension
de uno de los procesos principales de toda organizacion. '

4 - OBJETIVOS GENERALES

A los efectos de cumplimentar con la finalidad indiada, los objetivos generales del curso son los
siguientes: B _— _

»  Orientar el estudio hacia la direccion del proceso de los negocios

» Entender el concepto de comercializacion - marketing, con un criterio amplio, que no sblo

abarque, como hasido tradicional, la venta de bienes y servicios, sino que lambien se

extienda a los procesos de planificacion, gestion, evaluacion y control.
- Balanceo tebrico-practico del aprendizaje.
- Orientacion al futuro, aungue sin omitir el estudio de la realidad actual.
«  Focalizacibn éticay profesional de la gestion comercial.

5- CONTENIDOS
Contenidos minimos: - -
Conceptos bésicos. Necesidades, deseos y demandas. Aspectos éticos. Evolucion del concepto

de marketing. Comparacion entre marketing'y ventas. Los mercados de clientes. Caracteristicas

del cqm;‘iortamien_ta}ﬁeijc:cn*sumidor. Enfoque y dimensiones del comportamiento del consumidor.
El proceso decisorio de ta” Compra. La ventaja comparativa. Investigacion de mercados.
Segmentacion ¥ posicicnamiento. ‘Segmentacion basada en hefrramientas de marketing.
Decisionas estratégicas y tacticas de marketing. ' '

Programa a?naﬁ;l-iticé:' |
Parte Primera; =~ - : _ _ o _
EL PROCESO DE CGMEHCIAL!ZACI@N EN LAS ORGANIZACIONES

1.

Resefia historica y gonceptos basicos. El conceplo de comercializacion en las organizaciones,
Marketing y comercializacion. Los mercados de oferta y la comercializacién. Campo de accion
de la comercializacion. La actividad de intercambio: orientaciones. Necesidades, deseos y
demanda. Entendiendo el consumo.
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Obietivo_ de _aprendizaje: se espera gue el alumno ‘comprenda el origen de la disciplina y la
orientacién -de los negocios ¥ actividades sociales, hacia el cliente, consumidor y/o usuario.
Asimismo sé intenia transmitir 1a setuencia logica de la demanda, para diagnosticar las conductas
de compra, partiendo de 'a explicacion de las necesidades'y los déseos.

Proporcionando valor. satisfaccion a los clientes. Concepio de valor ¥ satistaccion a 1os
dientes. La unidad explica las condiciones que deben darse para que las ofganizacionas
realicen una adecuada ‘gestion del valor que permita obtener ventajas competitivas
sostenibles. :

Objetivo de aprendizaje: La clave de ios negocios esta en proporcionar valor y satisfaccion alos
clientes. La -_u}hid.ad_fexplic_a-Eas_fccmdicienas_qu.'e deben darse para que las organizaciones realicen
una adecuada gestion det valor que permita cbtener ventajas competitivas sostenibles.

3, Sistemas de informacién e invesligacion de mercados: subsistema de registros internos.
Subsistema  de  inteligencia - comercial. Subsistema . de  investigacion  de mercados:
investigaciones  cualitativas Y cuantitativas, el proceso de investigacion de mercados.

- Subsistema de apoyo a la toma de decisiones de marketing.

Obijetive de aprendizaje: el marketing como disciplina, necesita para una adecuada administracion

contar con diferente informacion. ta unidad explica las distintas fuentes de informacion que

permiten llevar adelante gestion del marketing. .

Parte segunda;

PLANEAMIENTO ESTRATEGICO DE LOS NEGOCIOS

4,

Planeamiento. estratégico: Definicion - de 0§ negocics. Determinacién de Unidades
estratégicas de negocios. Determinacion de fas eshrategias de negocios Y portafolio de
productos. ‘Planificacién de nuevos negocios, asignacion de recursos. Formulacion de
objetivos y metas. La secuencia de entrega de vaior. Alianzas estratégicas. Plan de
marketing. _

Objetivo_de_aprendizaje: brindar al alumno los elementos caracteristicos de 1a planificacién
astratégica de los negocios que le permiten elaborar planes de negocios y analizar la posicion
competitiva de las organizaciones. :

identificacion de. oportunidades Yy amenazas. analisis del microentorno. tendencias
demt;gréﬁ;iaé,_.eapﬁémii_cas;'_tachoi_égficas, naturales, sociales y culturales, polfticas y legales.
Anglisis -del microentorno: analisis de la conducta de compra del consumidor, principales
factores que influyen en la conducta de compra del consurnidor, funciones de compra,
conductas - de  compra. Competencia: - identificacion de los competidores, niveles de
competencia, grupos estratégicos de competencia, andlisis de ia competencia. Disefio del
sistema de inteligencia competitiva. Identificacién de brechas esirategicas.

Obietivos de aprendizaje: La unidad explica los factores del macro y de! micro entorno que son

necesarios evaluar para identificar las oportunidades y las amenazas de los negocios, como asi

también la necesaria interrelacion del andlisis con los segmentos de mercado. El alumno tendra la
posibilidad de avaluar “distintos . modelos de comportamiento del consumidor, mélodos para

analizar. 10s. COm=p_etideres_"y formas de cubrir las posibles brechas estratégicas que puedan
generarse a través del analisis fievado a cabo. '
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8. ldentificacién__'d_e_fdr;atezas ,_debilidades. Cadena de valor: analisis y consideraciones. Ei
marketing interno como congepto de ventaja competitiva. Identificacion de las capacidades
necesarias. - - o

Obietivos _de. aprendizaje. la ynidad expiica que no basta con idjéntiﬁcar las ‘oportunidades d

negocios sino que hay que estar preparado para aprovecharlas. El alumno podra identificar la
forialezas y debilidades de la organizacion que ie parmitiran tomar decisiones mas acertadas sobre I
necesidad de alcanzar las capacidades necesarias para desarroliar la actividad del marketing en o
segmentos de mercado. La disposicion de la organizacion para practicar el marketing interno permit
ol desarrolio de actividades tendientes a satisfacer al mercado objetivo

Parie tercera.

PLANEAMIENTO ESTRATEGICO DEL MARKETING

7. identificacién de log s& mentos del mercado. Procedimiento de segmentacion de metcado.
Beneficio que otorga la segmentacion, La demanda simbdlica. La unidad de representacion
optima. El mercado meta. _ -

Obietivo_de aprendizaje: brindar al alumno las herramientas necesarias para realizar uno de i0s

principales procesos : del marketing: identificar el mergado meta. Ademas del procedimiento

tradicional para identificar segmentos de mercado, se intentara introducir al alumno en el consumo
simbéiico. El andlisis de los atributos esperados y percibidos resulta vital para gue el alumno

comprenda el consumo y la conformacién de los segmentos del mercado.

8. Andlisis de aiternativas _evaluacién de i0s seqmentos. Analisis que surge de la identificacion
de brechas estratégicas y. de las capacidades - necesarias. Evaluacion del tamano,
crecimiento, grado de atractivo, estructural de cada segmento identificado. Evaluacion del
grado de correspondencia con los objetivos y las fortalezas de la organizacion. La cruz de
Porter. Matrices de resultade gue sirven de apoyo a la toma redecisiones.

Obietivo_de_aprendizaje: brindar al alumno herramientas que le permitan evaluar jos distintos

segmentos identificados para su posterior eleccion.

9. Seleccion de los mercado mela, Consideraciones acerca de los patrones de seleccion de los
segmenios meta. La concentracion nica. La selectividad. La especializacion por productos
por mercados. La cobertura total del mercado. Ventajas y desventajas de cada metodo.

Objetivos de aprendizaje: una vez identificados y evaluados los distintos segmentos de mercado,

el alumno podré ‘evaluar los distintos criterios para seleccionar el o los segmentos meta, en 108

cuales la organizacion reafizara la actividad de comercializacion.

7. diferenciacién_de. la estructura_de ia oferta. La diferenciacion como factor generador de
ventajas competitivas. Andlisis de los factores diferencladores; la estructura de la oferta, el
servicio, el personal, a imagen. Caracteristicas que deben tener las diferencias.

Objetivos de aprendizaje. ol alumno podra conocer | proceso de diferenciacion con el propésito de

alcanzar las ventajas competitivas necesarias para desarrollar la actividad de comercializacion de

la organizacion. Eb Marketing establece como premisa gue sl no iogramos diferenciarnos no
somos nada. £l alumno deberd concentrarse en encontrar las diferencias para lograr esta meta,
siempre basados en la. percepcion de ias realidades, ya que el principio rector de la disciplina es
que la verdad Unica pbjetiva no existe. _
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posicionammiento desde la vision de la organizacién, estrategias de posicionamiento, errores

de posicionamiento. Grado de foco y dominancia. _ o

Qbjetivos_de aprendizaje: que. el alumno comprenda uno de los procesos. estratégicos mas
importantes del marketing. Practicara con los olemantos necesarios desde el punto de vista de la
organizacion, para. intentar lograr un posicionamiento adecuado de la estructura de oferta. Se
evaluara también la percepcion lograda por el publico meta, de la estrategia seguida por la
organizacion. ' '

- B. Posician'amiento de !'a_estruc’t_ura' de la oferta. Concepto de posicionamiento. El proceso de

Parie cuarta:’

PLANEAMIENTO TACTICO DEL MARKETING

12. Decisiones de roducto. Concepto de producto y servicio. Caracteristicas y tipos. Niveles de
producto. Marca: concepto y significado. Administracion de marcas. Decisiones de marcas. ki
ciclo de vida de los productos y de ins mercados: acciones de marketing en cada una de las
etapas del ciclo de vida. Criticas al modelo. Lanzamiento de nuevos productos. innovaciones
y retiro_de productos. Caracteristicas de los servicios. Administracion de organizaciones de
servicios, T : :

Obietivos de aprendizaje: que el alumno aleance un razonable dominio de la gestidn de produclos
y servicios que se ‘comercializan en ia organizacion atendiendo a sus caracteristicas y a las
estrategias de portafolio de productos y de posicionamiento. Entender ia importancia de la marca
como unico elemento diferenciador 'y generador de recursos para las organizaciones.

13. Decisiones de Lo istica concepto de logistica y distribucion. Canales de distribucién. Su rol
en la comercializacion. Clasificacion de jos canales y elementos para ia eleccion del mismo.
E-commerce . o '

Obietivos de a rendizaje: que el ai_uhano comprenda la importancia en la determinacion del canal
de distribucién dentro del marco estratégico del negocio.

14. Decisiones _de tmpulsion: El proceso de comunicacién  Comunicaciones integradas de
marketing. Concepto, analisis y. adrinistraciéon de 1a publicidad, las ventas personales, el
marketing directo, los eventos. Estrategias y técnicas de negociacién. Técnicas de oratoria y
preseptacion. . .

Obietivos de_aprendizaje: que el alumno alcance un razonable dominio de la gestion de las

comunicationes - integradas para alcanzar las esirategias de portafolio de productos y de

posicionamiento gue se haya fijado en la organizacion.

12. Decisiones de_ precio: caracteristicas del precio como instrumento del marketing. El valor
percibido: andlisis y aplicacion. Estrategias y acciones de precio. Decisiones ante cambios de

hannl precio de los competidores. Los costos v la fijacién de precios. El efecto psicologico de los

precios. Politica de precios. _ _ _

Obijetivos de aprendizaje: que ef alumno aicance un razonable dominio de la gestion de precios,

que e permita a: la-organizacion alcanzar &l cumplimiento de sus estrategias de portafolio de

productos y posicionamiento. ' '
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Parte quinta:’
CONTROL DEL MAR.KETING

16. Organizacion de la comercializacién. estructura organizativa del departamento de Marketing.
Relacion del area de marketing con otras areas de la organizacion. Tendencias en la
organizacion del area de Marketing. o

Objetivos . de . aprendizaie: ‘brindarle al alumno las distintas posibilidades de estructuracion

organizativa del drea de marketing en el contexto argentino y estudiar la posibilidad de adecuacion

a un contexto globalizado. : _

17. Etica: el proceso éti_colde ia gestion de los negocios y la RSE. _
Objetivos de aprendizaje: brindarle al alumno un marco ético y de responsabilidad social de la
administracion de log negocios.

Parte sextar . .
EL IMPACTO DE LA TECNOLOGIA EN MARKETING

18. Marketing digital; el ABC de la economia digital. Evolucion de ia audiencia en Internet. Usos
que se le da a internet. Evolucion de 1a publicidad on-line. Razones de crecimiento
E-commerce: las claves del éxito de 10s negocios on-ling. Los pilares del comercio electronico.
Pasos para llevar adelante proyectos de negocios por Internet. Buenas préacticas de los
negocios por internet, Oportunidades y desafios que nos ofrece Internet frente a la crisis.
CRM y Supply Chain Management: nuevas formas de cometcializacion y creacion de valor
para el cliente. _ :

Mobile. marketing: datos. del mercado Moévil. La audiencia de Internet movil. Elementos

necesarios para hacer una campaha en méviles.

Marketing Viral: concepto y desarrollo _

investigacion de.Mercado por Internet. Forialezas y debilidades de operar con investigacion
on-line. Problematicas de investigacion. Principales desafios.

6 - METODOLOGIA DIDACTICA . | |
Obietivos de aprendizaje: Brindarle al alumno las nuevas herramientas y explicar y analizar las
condiciones que deben darse para que las organizaciones realicen una adecuada gestién del valor
que permita obtener ventajas competitivas sostenibles con que cuenta. Marketing para ia
comercializacién de productos y servicios Su desarrollo requerira del alumno, ademas de los
conocimientos adquiridos en clase, la leciura completa de fa bibliografia de estudio obligatoria, asi
como los articulos que se indiquen oportunamente.

7 - FORMAS DE INTEGRACION DE LA PRACTICA.

Andlisis de casos asociados a la Carrera de Martillero y Corredor Piblico Rural. Se trabajara con
ia modalidad de debate y exposicion y analisis de casos practicos, como asi también se realizaran
relevamientos y controles de lectura. :

8 - SISTEMA DE EVALUACION |
El régim_an_i.q.e;-‘pram_'cgcién__es sin examen final obligatorio, s decir que se obtiene la promocion
de la cursada con ¢l 75% de la _asiste’ncia a las clases vy ia pro_mocién de dos instancias de evalua-
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cién parcial de las cuales se debe obtener un promedio de siete (7) y no menor de seis (6) en
cada una. En caso de ng promocionar y las notas gue se obtienen no deben ser menor a cuatro
(4), los alumnos quedaran en la condicién de regular y deberan rendir un examen final. Los
alumnos que no cumplen con el 75% de la regularidad a clase y/u - obtienen noias de tres o
menor, quedan como condicion de libre y puede rendir un examen final en dicha condicién.

g - BIBLIOGRAFIA
Obligatoria: = - '
KOTLER, Philip: "Direccion de Marketing. Duodécima edicién”, Ed. Pearson- Prentice Hall. Inc.
México 2006 R : y _
RECA, Estela y otros “Principios de la gestién inmobiliaria’, Bienes Raices Ediciones, 20086.
Drucker, Peter, La Gerencia De Empresas, Ed. Sudamericana, CABA, 1993
- Cap. 6: "Cudél es mi negocio y cual deberia ser". .
Fichas de catedra, Presentaciones en PPT.
Aclaracion:Durante el desarrollo de! cuatrimestre, el docente podra ir agregando apuntes o fichas
gue mejoren la comprension de 1exios o el analisis de
Casos Précticos, gue amplien la bibliografia anteriormente descrita.
Optativa: ampliatoria: = _ . _
1) Porter Michiel. "Estrategia Competitiva’, editorial CECSA, 1980
2) Schiffman — Kanuk:: “Comportamienta del consumidor” Octava edicion, Ed. Pearson-
Prentice Hall. México 2005
3) Levy Alberio: “Mayonesa” Granica, Caba, 1998
4) Ries, Aly Trout, Jaques: “Posicionarniento”
5) - Porter, Michael: “Ventaja competitiva”
) Porter, Michael: "Ser cormpetitivo
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1- mENTlFic:AméN DE LA ASIGNATURA
Nombre de la asignatura: Derecho Comercial

Tipo de as;gnatura Obligatoria ~

Carrera: Martiliere y Corredor Pubiaco Rural

2- CARAGTERISTICAS DE LA AslaNATURA
Ubicacion en el plan de estudios: 1‘3’ ano.
Corretativas: Derecho Civil

Duracién: Cuatrimestral _

Carga hararla 6 arédrtas 96 horas.

3- FUNDAMENTAGI@N

Esta asignatura. tiene eomo pmposﬂc introducir a los alumnos a los principios rectores del
derecho comercial marcando ademas, las diferencias con log principios civiles.

Para ello, se dara prioridad a los conocimientos basicos de los distintos instrumentos financieros y
su importancia dentro de'la vida del | comerciante. _

Dado que, en la vida comercial se encontraran con dlstmtos tipos de instrumentos, es necesario
conocer cada uno de elios para contar con mas herramientas que les permita realizar su trabajo
de la manefa mas eficaz posible.

Por tal motivo se . busca instruir. al alumno en dtstmtas cuestiones que formaran parie de su
gquehacer ¢ diario, como los contratos comercnales los instrumentos financieros y deméas cuesticnes,
De carecer de dichos conocimientos pueden encontrarse ante diyuntivas a los que les serd muy
dificil encarar en su vida profesional. Al mismo tiempo, y dado el caracter técnico de su carrera, se
veran en desvemaja ante profesncnaies de su misma rama gue las poseen.

Por ul'umn, busca prcfundlzar conocimientos legales ya adguiridos en malerias anteriores.

4- OﬁJETWOS GENERALES

> introducir a los alimnos a las distintas estructuras juridicas utilizadas en el comercio.

» Que conozcan lag diferencias bésicas de los distintos estados en que se puede encontrar una
empresa (samedad cancursada, meguiar etc)

3 Que tengan una vision que vaya mas alla del negocno y puedan descubrir las distintas
maneras de: encararlo jundicarnente

»

Que conozean: distanto$ mstrumentos juridicos con el que se encontraran en el ambito de su
prnfasnon _ _

5- CONTENIBOS

Contenidos - mu’umos,_ Cédigo de comercio. Comerclantes Actos de Comercio. Agentes
auxitiares del comercio: Ley 202661’0 Ley 25028. Estructura de la misma. Libros de comercio.
Papeles de comercio: Cheque: Distintos tipos. Cheque comun. Trasmision. Presentacion y pago.
Cheque cruzado. Chegue. imputado. Chedue certificado. Cheque de pago diferido. Su naturaleza
juridica. Plazos.. Pagaré. Letra de Cambio.

Personas- de - existencia ldaai Sociedades. La SOCIedad como sujeto de derecho. Tipos
societarios. . Constitucion -y representacion. Sociedades no constituidas regu!armente
Documentacaén que debe sohcltar para realizar operaciones en las que intervenga una sociedad.
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Programa analitico; Desarrollo de las unidades

Moduiot: S : L .

Derecho Camercial. Codigos. Comerciantes. Actos de comercic. Agentes auxiliares de comercio.
Matricula de comerciantes. Libros. Compraventa comercial. Verta de cosa ajena. Transferencia de
fondo de comercio. Modalidades. Plazos. Obligaciones de las partes y del intermediario.
Sanciones. nscripeion. ' '

Modulo i S _ -_

Ley de sociedades, generalidades, tipos societarios. Constitucion. Representacion. Sociedades no
Constituidasfr_e.gul__a_rmente; Sociedades en el codigo civil. Comparacion entre sociedades civiles y
comerciales: Cooperativa. Concepto. Caracteres.

Moduto il _
Contratos agrarios. _Cohtrato de maquila. Concepto caracieres. Elementos. Contrato de pasiaje.
Concepto. - Caracteres. Elementos. Medieria de tambo,  Concepto. Caracteres. Elementos.

Fideicomiso, Concepto. Caracteres. Su usa como método de securitizacion. Diferencia con otros
instrumentos juridicos. '

Modulo IV: _

Nociones sobre concursos. Procedimiento para liquidacién de los bienes del concurso. La
Sindicatura, Privilegios. Actuacién del martiflero judicial. Papeles de comercio. Letra de cambio.
Concepto. Tipos. Caracteres. Pagaré. Concepto. Tipos. Caracteres. Chegue. Concepto. Tipos,
caracteres. Semejanzas y diferencias entre si. Protesto. Circulacidn. Otros papeles de comercio
(warrants, acciones, obligaciones negociables).

6 - METODOLOGIA DIDACTICA |

La metodologia de trabajo durante la cursada se basara en la exposicion de los temas
desarrollados . en los contenidos de a asignatura: Se trabajara 1a modatidad de debate vy
exposicién y analisis de casos précticos, como asf también se realizaran relevamientos y controles
delectura.

7 - FORMAS DE INTEGRACION DE LA PRACTICA.

Se trabajara ia modalidad- de debate y exposicion y andlisis de casos practico - Ascciados a la
Carrera de Martiliero y Corredor Pablico Rural. '

8 - SISTEMA DE EVALUACION o

El régimen de promocion es sin examen final obligatorio, es decir que se obtiene la promocion
de la cursada con el 75% de la asistencia a las clases y la promocién de dos instancias de
evaluacion parcial de las cuales se debe oblener un promedio de siete (7) y no menor de seis (6)
en cada una. En caso de no promocionar y las notas que se obtienen no deben ser menor a
cuatro, (4), fos' alumnos quedardn en la condicion de regular y deberan rendir un examen finak.
Los alumnos que no cumplen con el 75% de la regularidad a clase y/u_obtienen notas de tres o
menor, quedan como condicién de libre y puede rendir un examen final en dicha condicion.
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9- BIBLIOGRAF!A

Obligatoria: -

Opitativa: :

BREBIA, Femando &MALANOS Nancy. Derecho agrano Ed. Astrea

ETCHEVEHRY Raui A Derecho comercial. Formas juridicas de orgamzambn empresaria, £d.
Astrea

_ EF&SGOV'GH, Carlos G. & ZAMUD%O, Teodora. Concurses. Sinopsis critica
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1- IDENTIFICAG!@N DE LAASIGNATUHA o
Nombre de la asignatura: Gestion Contable y Financiera
Tipo de asignatura, Gbilgatana _

Carrera: Martu&iero ¥ Corredor Publico Rural

2- CARACTER!STICAS DE LA ASIGNATURA
Ubicacién en el plan de estud:os 1% afio.
Correlativas: No

Duracién: C}uatnmestrai

Carga horaria: 6 creditos 96 horas.

3- FUNDAMENTAGION |

La ensefianza de esta a&lgnatura esté orientada a conseguir que el aprandiz gque concluya de
manera satisfactoria el curso adquiera un conocimiento suficiente de los fundamentos de la
contabilidad, de gestmn y elementos de los y empresarzal que se debe tomar en cuenta a ia hora
de tener una me;ar perspectiva y evolucion del negocio, come ademas para planificar y tomar las
tributos ¥y regimenes Eaboraies que forman parte de la dinafica emprendedora decisiones mas
correctas.

Se intenta que este apmndlz demuesire sus habilidades cognoscitivas, previa comprensién y
elaboracién de estados contables, de gestidn y la interpretacion que tienen dentro del mundo
empresario. La materia tributaria al iguai que la laboral, también se incorporan dentro de!
herramental al gue debemos abordar como complemento de las necesidades y realidades que
estén presentes dentro de la_consideracion de las actividades econbmicas y financieras en cuya
gstructura partlclpa el prefesmnai sorredor y martilléro pablicos.

4 - OBJETIVOS GENEHALES

Que el aprendiz. esté capacltada para comprender y evaluar los estados contables financieros y
econdmicos y. sepa analizar los impacios de las variables que alll se encuentran al igual que los
aspec‘tes tributanos y Iaborales para la toma de decisiones.

5- CQNTENIBOS

Contenidos mummos Nociones sobre mpuestos y contabilidad general Elementos de célculo.
Intereses. Distintos tipes de intereses aplicables. El abuso. del derecho. Dzstmtos tipos de
financiacion. Sistemas de’ amortlzaclon de préstamos.

Registraciones contables. Libros y. dermds documentamén requertda por ley. Uso de todo tipo de

formularios Gon respacto al movimiento cotidiano  de la profesion. Relaciones laborables.
Obligaciones prevmmnaies o

Programa analltmo
UNIDAD 1:.

{(a) Propedéutica y fundamemos de la Cantabmdad (b) Patrimonio. {c) Las permutaciones
patrimoniales. (d) Las cuentas: uso y clasificacion. (e) Los balances: su lectura e mterpretacnon
para la toma de decisiones. {f) Receptores de la informacidn contable. (g) El analisis economico
financiero. (h) La partida doble. (l) Modificaciones patrimoniales y los resultados. (j) El proceso
contable y sus etapas: (k) Los principios ¥ las normas contables. () Los libros de comercio y
agquelios requertdos para la profesién de martillero y corredor publicos: su organizacion.(m) Control
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y auditoria: el informe.

UNIDAD 2:

{a) HerramlentaS fmanmeras pafa la gestion empfesana {b) El contexio financiero dentre de las
organizaciones: factores: internos y externos. (c) Herramientas del céleulo financiero y de la
administracién financiera. {d) La amortizacion de prestamos sistemas. (g) Los proyectos de
inversion y su factibilidad: herramlentas_a tener en cuenta para su armado. (f} El valor actual neto
y la tasa interna de retamo.."'(g) El perfodc de repago de un préstamo. {h) Los presupuestos
financieros y econdmices. (i} El fiujo de caja o cash flow. () El punto de equilibrio. (k) Indices

2CoNoOmicos y financleres a partir de los estados contables y su andlisis en el contexto de la toma
de decisionss,

UNIDAD 3,

(a) El sistema tributario argentlno (b} Marcos normativos. (¢) Goncepto, clases y alcance de los
tributos. (d). Impuestes tasas 'y contribuciones. () Ambito jurisdiccional: nacionales, provinciales o
locales. (f). Los.impuestos al consumo, a la renta y al patrimonio: su incidencia personal y

empresaria. {g). Tax planning financiero y econdmico. (h) Liquidacion de tributos. (i} Programas
informaticos para su hqu:dacnon

UNIDAD 4.

(a) El sistema de la segundad social argentino. (b) Marcos normativos. (c) Concepto vy
caracteristicas de la seguridad social. {d) El convenio colectivo de trabajo y las paritarias. (e)
Aseguradoras de. riesgos del trabajo. () Liquidacion de sueldos y jornales: su aplicacién practica y
algebraica. {g) Programas informaticos obligatorios para su liquidacion. {h) Libros obligatorios. (i)
La Administracién Federal de Ingresos Publicos: Organizacidn, funcionamienio y roles dentro de
las funmon@s de rec:aue;iamén control y admlmstracion de los tributos nacionales.

i CRONOGHAMA TENTATEVO BE GLASES Y TEMAS

- Cias_e v : - Temas .
o1 Presentacmn del curso. U1 a)-g) inclusive. Dlstribucsén de
temas ¥ especificaciones para traba;o practico.
~ 102 - 1U1:h)-m) inclusive _
. 103 U2 ak-d)inclusive. Revision prewa al examen
@ _ L 04 | Examen U1 y U2 a)-d) inclusive. .
U U2 e)-k) inclusive, -
05| Autoevaluacién examen y en@rega caiificaciones. U3.
06 | U4, Revisidn general
d? | BExamen U3 v U4, '
o Autcwa!uacmn y entrega de cahflcacmnes

6- MET@DOL@GIA DIDACTIGA
METODO Y PRAXIS S

La presente amgna’cura ofrece la capamtacmn a través de cios vertientes, ambas complementarias
y yuxtgpuestas:-la tedrica y: la practlca Las aproxlmaclones a los temas tedricos se harén a partir
de la exposmién de los contenidos con el fin de configurar el espectro conceptual de la problemati-
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ca a anailzar consecuentemente De forma coordinada y paralela a la capacitacidén teérica, la
practica se desarroliara atendiendo a Ia resolucion de ¢asos, con el fin de experimentar el alcance
de la apiscacnon uha vez que las ideas conceptuales han sido fijadas.

La solucién de los casos sera resuelta en las clases conformando un debate abierto en donde la
autoevaluacién en la clase pretende ser und de las herramientas allicas en donde mejor se
resuelven Ias cuestmnes practicas mal comprendidas en su oportunidad.

7 - FORMAS 0& ENTEGHACIGN DE LA PRACTICA.

Los alumnos contaran cubiertos los temas del programa con varios textos y elementos adicionales
de lectura y pfactlcas que el docente proveera para el trabajo continuo dentro y fuera del aula.

Se trabajara con una gufa de lectura 'y ejercitacién provista por el docente que se utilizard como un
glemento cﬁmplementarlo al de las lecturas obllgatorlas donde estas ultimas, sostienen el
aprendizaje teorico de la asugnatura

Se valorard el traba;o en equipo como una de fas fortalezas que aparecen dentro de! mundo
moderno como un-valor cooperativo y de crecimiento.

Ademas se prevé incorporar la asistencia informatica come uno de los métodos de aplicacién a los
temas tedricos expuesms en las clases.

No solo el ambito dulico serd aquel que sirva para ia capacltaeion sino que ademas se explorara
un sistema de asistencia on-iine a través de una casilla de correo electrénico en donde el
intercambio sera constante y abierto a las inquistudes del curso y de los aprendices. Se prevé
ademds la creacién de un blog para incrementar la participacion e intercambios mutuos de
conocimientos y experzenczas

8 - SISTEMA DE EVAwAcséN

Et rég!men de promacaén es sin examen final obligatorio, es decir que se obtiene la promocion
de la cursada con el 75% de ia asistencia a las clases v la promocion de dos instancias de
evaluacion parcnaﬂ de las cuales se debe obtenerf un promedio de siete {7) y no menor de seis (6)
en cada una. En caso de no promocionar y las notas que se obtienen no deben ser menor a
cuatro (4), los alumnos quedaran en la condicién de regular y deberan rendir un examen final,
Los alumnos que no cumplen con el 75% de la regularidad a clase y/u obtienen notas de tres o
menor, quedan come condlclén de libre y puede rendir un examen final en dicha condicion.

g- BiBLiOGRAFiA

Obligatoria: '

1) Liberman, A!e;andro M. Gu:a practica de centabmdad gestaon y fuentes de financiamiento
{(material no ediiado).

2) Selizer, Juan Carlos, Contar con Habilidad, Edﬁoraal Osmar D). Buyatt, 1995, Buenos Aires.
3) Constitucién Naclonal

4) Coédigo de Comercio de la Rapubilca Argentina

5) Codigo Civil de la, F{epubhca Argentina.

68) Leyde Socxedades Comerciates.

7) Resoiucmnes técnicas contables prafesuonales _

8) Leyes laborales. Ley de contratoc de trabajo N° 20.744 y complementarias. Decretos,
resoluciones y dlctamenes en materia de sagurldad social y laboral.

9 Leyes tr!bu{anas y apllcatlvos tnformaticos de la AFIP e Enspecc:on General de Justicia.
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Optativa: =~ ; o _ _

1) Porto, Juan ‘Manuel, Alternativas de financiacion e inversién, Editorial Osmar D. Buyatt,
Octubre 2000, Buenos Aires. .~ _ '

2) Santandreu Martinez, Eliseo, Manual practico de valoracién de empresas, EADA Gestidn,
1990, Barcelona, - L o

3y Candioti, Eduardo. M., Mizawak S., Hoilmann C. y Sosa Pineda L., Tasa interna de retorno:
resultados multiples, Editorial Universidad Adventista del Plata, 1998, Entre Rios. _

4} Liquidacion, practica laboral, Aglero, A., Martinez C. y Toundaian S., Editorial Consultora, 1%
edicién, 2001; Buenos Aires (con fas respectivas actualizaciones).

%) Faga Héctor Ay Ramos Mejia Matiario E., Como profundizar el andlisis de sus costos para
tomar mejores decisiones empresariales, Cuadernos Granica, 2000, Buenos Aires.

8) Lazzafi, Santiago, Claves para la decision empresaria: método y participacion, 3* edicion,
Ediciones Macchi, 1891,

7) OIT. Mejore su trabajo. Cuadernos de trabajo, Publicado bajo ia direccion de DICKSON D. E.
N., 1985, . o ' : '

C.. Contabilidad; AL Editores, 1999.
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- lDENTlFiCACIéN DE LA ASIGNATURA
Nombre dela amgnatura Produccién Animal |l: Otras Especies Comunes de Abasto
Tipo de asighatura: Obligatoria
Carrera: Mamilero v Cc;rredor Pablico Rural

2 - CARACTERiSTICAS DE LA ASIGNATURA
Ubicacién en el plan de-estudios: 1% afo.
Correlativas: Praduccuén Amma! b

Duracién: Cuatrimestral =

Carga horaria;: 7 c;redﬁos ﬁzho-ras.

3- FUNQAMENTACIGN

Analizar.ia prcducmcn equina a través del Desarrolio giobal de la industria hipica , la Produccion
de carne equina. Los Mercados y comercializacion. -

La produccién ovina ofrece, desde lo productwe una amplitud de posibilidades que van desde
planteos intensivos como la cabafia para la cria de reproductores o et tambo, hasta sistemas de
subsistencia en zonas marginales donde la importancia radica fundamentalmente en el rol social
que cumplen mas.que en su importancia economica.

Analizar y Conocer la situacion comercial en Argentma y el mundo de la produccion porcina y los
componehtes est;ucturaies y funcionales del sistema.

4~ C)BJETWOS GENEHALES
Analizar la produacmn equina, ovina y porcina en sus distintos contextos productivos y zonas.

5- CC)NTENIDOS

Contenidos: mmumué Produccion equina: Equmos y asnales. Destino: deportivo, trabajo y faena.

Razas. Pelajes Gategarias Animales de pedigree: Stud Book Argentino. Porcinos: razas y
categonas Ovmos razasyaptitudes Otras especies: caracteristicas.

Programa anaimco
Produccion Eguina -
INTRODUCCION
Desarrollo global de! a mdustna hipn::a
Produccion de carne equina.
Mercados y comearcializacion.

» EXTERIOR

Historia y conformacion.

Estatica y Dindmica.

Pié equino.. '

Pelajes y dientes.

Estados ccrrparaies y determmacnon del peso.

» ETOLOGIA -
Principios del comportam:ento
Sentidos del equmo '
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Domesticacion,
Equmuterapia

® APT!TUDES Y suU. HERENGIA

Razas equinas. '

Desarrollo de las aptitudes.

Genetnc:a y me;c}ram;emo de las aptltudes,

* ALIMENTAGI@N ‘f NUTRICI@N
Sistemas de producgion. -
Nutricién y alimentacion.

Pastizales y. pasiuras para equmos
lnstaiacmnes _

. SANIDAD ¥ REpﬁanucciéN
Sanidad,

Reproduccion. -
Primeros auxilios.

- ANATOMIA Y FISIOLOGIA DEL EJERCICIO
Resistencia. Matabolismo aerdbico.
Velocidad. Metabolismo anaerdbico

Produccién ovina -
1. OBJETIVOS especificos
= Conocer el ticlo productivo del ovino.

*  Adgquirir ia hablildad para reconocer las distintas razas ovinas y distinguir su especializacién
productlva -

»  Evaluar la catidad de un repmductor y de una majada ovina.
e Comcer Ias requenmsentos del ambiente para llevar a cabo un emprendimiento con ovinos,

2. CONTENlDGS

introducmén* carac:tarzzac;on de ta producclon nacional y el contexto mundial.

Razas: Estudio de la_conformacion externa. Taras y defectos. Cronologia dentaria: categorias.
Caracterlsticas anatémicas y- ﬁstaloglcas Ciclo reproductivo.

Los productas de la actividad ovina:

+ Lana; parametros de calidad. Esquila. Camermahzacuen Mercados internacional y nacional.
Modalidades de venta en las distintas zonas de produccion del pals.

Catne: estacional |dad ‘categorias de venta, ritmo de crecimiento. Parametros de calidad.

Modaildad devenia.

Sistemas de  produccion: - exiensivos, semnextenswo& @ mtenssvos Zonas de produccién.
I\Aedadas de eﬁmencna pmducnva :

Produccién Parcma -
Objetivos especificos

* Conocer ia sntuacson comermal en Argentma y el mundo de la produccién porcina.
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Describir los pnnmpaies actores de la cadena de valor de la carne porcina.
Conocer los componantes estructurales y funcionales del snstema

Identn‘lcar log sistermnas de pmducmon

!nterpratar medidas de eficiencia reproduciiva y productiva

Adquirir habilidades para evaluar la calidad de ios reproductores y de los animales

& & W & &

Contenido

Sector porcino en el mundo yen Argentma Prmcnpaies paises productores y consumidores de
carne de cerdo. F’rmcipales paises mportadures ¥ expcrtadores Caracteristicas del sectory de la
comercializacién de cerdos en el pais.

Componentes estructuralas y funcionales de la produccian Alojamientos y equipos utitizados
en produccion porcina.: Denominacion de 5as diferentes categorias porcinas.

Sistemnas de produccién Organizacion del sector, Caraoter:sttcas de los sistemas confinado, a
campo y mixto.

Proceso productivo. Sucesos bicldgicos asociados a la produccién. Principales indices de
eficiencia reproductiva y productiva de la especie.

Objetivos de produccion.

Produccion de reproductores: razas y tipe de aptitud {materna - paterna). Estructura piramidal de
la seleccién genetlca Prmmpates caracteristicas fenotipicas a tener en cuenta en ia seleccion de
animales para reposicidn.

Produccién de animales para consumo cie carne; categorias seglin objetivo de produccion.
Factores de la produccion gue afectan la calidad de la canal y de la carne: razas, olor sexual,
peso al sacrificio, smtema de produccuon mane;o ante-morten, carga transporte v descarga de
animales a. sacrificio.

Criterios de calidad de la canal y de la carne. Caractenstucas que definen fa calidad de la canal
y de la carme parcma Tlpifscamor\ de medias reses porcinas.

6- ma"mmmma DIDACTICA
Exposicién teéric:cf 'practico

7- FORMAS DE INTEGHACI@N DE LA PRACTICA.

Se trabajara la modalidad de debate v expcslclon y andlisis de .casos praciico-asociados a la -
Carrefa de Mar’n lero 1% Correder Plblico Rural.

8- SISTEMA DE EVALUAC!ON

El régimen de promocion es sin examen final obhgatorlo es decir que se obtiene la promoci6n
de la cursada con el 75% de la asistencia a las clases y la promocién de dos instancias de
evaluacmn parcra& de las cuales se debe obtener un promedlo de siete {7} y no menor de seis (6)
en cada una. En caso. de no promocionar y las notas que se obtienen no deben ser menor a
cuatro (4); los alumnos. quedaran en la condicién de regular y deberdn rendir un examen final.
Los alumiios que ho cumplén con el 75% de ia regularidad a clase y/u obtienen notas de tres o
MEenor, quedan Como eondimén de Iibre y puede rencin' un examen final en dicha condicion.

9. BB&L!OGRAFEA
Equinos:

. Attsadt E Entrenamtento del caballo de equatacuon Ed. Albatros
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American Assomatlen Equme Practitioners Proceedmgs

American veterinary pubhcatlans Equine Medicine.

American veterinary publications inc. Progress in Equma Practice

Baron, M. Cuidados del caballo. Nociones practicas. Ed. H. Sur.

Beltran, J. M. Ganado cabaliar. Salvat. Barcalona. 1954.

Buide, R. Manejo de Haras. Ed. Hemisferio Sur. Bs. As, 1977. *

Cuneo, J. R. Doma de caballos. Ed. H. Sur. Bs. As.

Dowdalt, C. Criollo, el caballo del pals. Vazguez Mazzini eds, Bs. As. 2003 *
Dowdall, R. Criando criollos. Ed. Hemisferio sur. Bs. As. 1982 *

Dowdall; R. Trabajando de a caballo. Ed. ‘Hemisferio Sur. Bs. As. 1977 *
Ensminger, M. E. Produceion equina, 2° adicién. Ed. El Ateneo. Bs. As. 1977 *
Evans, J. W. y otras. El Caballo. Ed. Acribia. Zaragoza. Espana. 1977 *
Equine nuirition and phys;xelogy symposiurn proceedings.

Isensart, H y-M. Buhrer. Ei gran libro del caballo. Ed. Glume.

Lasley, J. F. Genética equina. Ed. Hemisferio Sur Bs. As. 1974 *

Latigg, E. Caballos, seleccion, preparacién, exposicién. Ed. Albatros.
Inchausti, D. El caballo pura sangre. Ed. Sudamericana. Bs. As. 1950 *
Labiano, M, Ensayo sobre pelajes, el bayo el moro, el tordillo. Ed. H. Sur.
Moleres,; R. F. Bl caballo, tratado general. Ed. Albatros. Bs. As. 19767

Muller Defradas, R. Ténicas de la explotacién equina. Ed. Agro. Bs. As. 1854 *
National Research Council. Necesidades nutritivas de los caballos, Ed. H. Sur. 1978 * (Nota:
Existen edscsones actuahzadas en inglés, de los afos 1989 y 2008)
Premiani,O. El caballo. Bs. As.

Rossdale, P. Crlayreproduamon del cabalio. Ed. Acnbta Zaragoza. 1991 *
Rossdale, P. Prontuario de clinica cabaliar.

Rossdale, P y 8. W. Ricketss. Medicina practica en el Haras

Solanet, E. Raza criolia, Pausar. 1938,

Solanet, E. La cria del yeguarizo y la remonta. Bs. As. 1946 *

Solanet, E. El cabalio criolio. Agro. Bs. As. 1946,

Solanet, E: Hipotecma, principales razas caballares 2° edicion. Ed. Moreta. Bs. As. 1946 *

Solanet, E. Pelajes criollos. Agropecuaria. Bs. As. (Nota: Reeditado en 2006 por Ed.
Letemendia. Bs. As.)

+  Straiton, E. C. Los: cabali'o's Ed. Fher. Bilbao, Espana, 1871,
. Woiter R. Ahmentaclén del cabalio Ed. Acribia. Zaragoza. Espana. 1975. *

L 4 L3 & & ® & L o & L & L3 & o & L & & L4 L 2 ®

L] 2 -2 w ¥ & [ & L4

Los matenales; md-[cado_-s con * se encuentran disponibles en Biblicteca Central, estante 636.1

Ovinos:

o Borelli, P. y Oliva G. 2@01 Ganaderia Ovina sustentable en la Patagonia Austra% Tecnologia de
Manejo Extensivo.. ElelOﬁES instituto Nacional de Tecnologna Agropecuaria.

» Calvo, C.A. 1982, Ovinos - Qnentamon Gréfica Editora 8.A.L.

« Caivo, C.A; 1982: Ovinos Tecnol ogias - Orlentacu}n Grafica Editora S.R.L

» Frey, A De’ Cam A, Avarez Ugarte, D. y Valenta, M. 2009, Guia de estudios Curso Produccion
de Paquenos F%umrantes Cétedra de Ovinotecnia — Facultad de Agronomia — UBA.

» Ovinos 2004 Revista If:ila XXI INTA Ano iV - N2 7 Dic. 2004.
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Porcings:

* Basso, L., 2000, Aspactos sobre caffdad de la canal y de la carmne porcina. Traba]c: presentado
en el 12 curso de: ac;tuahzamcm sobre Aspectos Productivos y de Comerciahzacmn en el Sector
Porcino. Campus Unlversﬁarm de Puerto Madero, UCA. 16 pp. '

. Papotto D., Rocha, V., 2010. Ef sector porcmo en Argantma ¥ ei munda. Guia de Estudios
Catedra de F’orcsnm@cnia, Facultad de Agmnom:a UBA. 33pp- '

« Rocha, V., Basso, L., Papotto, D., Moisa, S., Etchemendy Ratto,. R., 2011. Introduccion al
c:onocrmfentm dei cerdo. Guia de Estudms Catedra de Porcmotecma Facuitad de Agronomia,
UBA. 20 pp. .

» Rocha, V., Basso, L., Papotto, D Mois4, S., Etchemendy Ratto,. R., 2011. Introduccién al

conocimiento de fa pmducmon porcina. Guia de Estudms Catedra de Porcmotacma, Facultad de
._ Agronomta UBA 2App '
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~ Asunto: Continuacion de ia resolucion C.D. 5440/17.

C.D. 5440
CUDAP: EXP-L}BA 98 562/17
.37

1 - IDENTIFICACION DE LA ASIGNATURA
Nombre de 1a asignatura: Taller |

Tipo de asignatura: Obligatoria

Carrera: Martillero y Corredor Pablico Rural

2 - CARACTERISTICAS DE LA ASIGNATURA

~ Ubicacion en el plan de estudios: 17 afo.

COrreIativas No.
Duracrén Cuatrimestral _
Carga horaria: 6 crédutas 96 horas.

FUNDAMENTACI(‘)N

!nuc:ar al cursante én el corecto | manelc de la lengua oral a fin de facilitar y hacer eficaz la
transmlsmn de meﬁsajes udeas sentimientos, valorgs, etc.

4 - OBJETIVOS: ﬁENEFﬁALES

Posibilitar al cursante poder fransmitirie y gue pueda asimilar, la técnica de la oratoria v la
apertura de la subasta, cenjuntamente con las distintas articulaciones que se deben cumplir en el
transcurso | de la misma.

Desarroilar las’ aptn’fudes personales, fomentar la actitud critica y permitirle eficacia, persuasion y
rigor en ia argumeﬂtac:mn

5. CONT&NIBGS

Contenidos minimos: Algunos aspectos de la oratoria. Manejo de la voz. El lenguaje corporal El
trabajo en la «ruedas. La apertura de la subasta. Ei comierizo. Palabras de «bastén». Variedad de
tonos. Manejo escénico. Entrenamiento del habla y de ia voz. Variedad de tonos. Comienzo de la
subasta. Los postores. Ei;ermcnos de simulacion. Practicas de respiracién. Como manejar

situaciones de confiicte. La praparacién el agrupamiento y el rotulado del inventario. La asistencia
v la segundad ;

Programa analitica '

La apertura dela subasta y.el comienzo.

1- Llamado a apertura y segundo llamado.

2- |_ectura de edictos

3- Medidas antes de la apertura

4- Medidas durante el acto.

5- Medidas a realizar antes de ﬁnahzar la subasta. (postor, no posior)
8- Normativa apht:abie v 8u mterpratacmn _
Palabras de *baston”. Comienzo de la subasta.
1- Detalle de los mmuebles o muebles.

2- Ac!aractones

3- Limites en el acto.

4- Actos irregulares.

5- Subsanar actos lrreguiares

6- Normativa aphcable y 8u mterpretaclon
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Los postores Gémo mane;ar sltuacuones de conflicto.
1- Identificacion de los pastores

2- Segunciad

3- Continuidad del acto.

4- Medidas antes- dei cierre de la subasta

5. Informe de cietre. .

6- Normativa aphcab!e y su interpretacion. _
La preparacién, el agrupam:enta y el rotulado dei inventario. L.a asistencia y la seguridad.
1- inventario.

2. Personas intervinientes.

3- Custodia.

4- Rotulado

5- Normativa aplicable vy su interpretacién.

Ejercicios de simulacion.

1. Lectura de- Edicto,

2. Limites en conilictos,

3- Proteccién de- pustaras

4- Medidas antes del cierre de la subasia.

5- Informe de cigrre.

- Normativa aplicabie y su interpretacién.

Clase 1:
La estrategla de la comumcacmn Concepto y objetlvos

La actitud persenai E! temor a hablar en publico: técnicas de relajacion para superar el miedo
escénico.

La formacion. y caractensticas dei orador.

Practico: Presentacidén personal en 3 minutos.
Clase 2:

Recursos de oramrla Manejo de la voz, la mirada, la postura y lenguaje corporal. Variedad de
tonos. Practicas de respiracién. Manejo escénico.

Practico: Heiato breve exposutavo

Clase 3:

La competencua det rematador

El remate como forma de oratoria deliberativa. La rueda: conocimiento previo. Argumentaciones.
Lo que ios. postares ésperan.

La apertura de la subasta: Técnicas de expresnon verbal, Paiabras “baston” v “muletillas”.
Come manejar. ‘situaciones de conflicto.
Préchco E;ercncms de snmulac:on

6- M‘ETO DOLEJGIA Q!DACTIGA

El empleo. de téenicas ‘especificas de aprendizaje esta dmgldo a desarroliar las aptitudas
personales, fomentar la acmud gritica y permitirie aﬂcama., persuasion y rigor en la argumentacion.
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7- FQRMAS BE INTEGHAGI@N DE LA PRACTICA

Partlcupacién activa de los alumnos durante las clases a través de la simulacién de técnicas de
remates y concurnenda ¥ co!ahorandcs en determinados remates feria regionales.

8- SlSTEMA DE EVALUACiéN .

El régimen de- prommclén es sin examen final obhgatono es deczr gue se obtiene la promocidn
de la cursada con el 75% de la asistencia a las clases y la promocion de dos instancias de
evaluacion parcaal de ias cuales se debe obtener un promedio de siete (7) y no menor de seis (6)
en cada una. En casc. de no promocionar y las notas que se ‘obtienen no deben ser menor a
cuatro (4), los alumnos quedaran en la condicion de reguiar y deberan rendir un examen final,
Los alumnos que ne cumplen con el 75% de la ragularidad a clase y/u obtienen notas de tres o
menor, quedan como condicién de libre y puede rendir un examen final en dicha condicién.

9- BEBLIOGRAFIA
Optativa:
- Ley 17.454 OQDIGO PF{GCESAL CIVIL Y COMERGIAL DE LA NACION.

texto ordenado por decreto no 1042/1981: leyes complementarias, acordadas y resoluciones
actualizadas. -

- En particular: OAP!TULO if. CUMPLIMIENTO DE LA SENTENCiA DE REMATE (articulos 553 al
594) :
- Codigo procesal mvx! y comercial de la nacién, con comentaric a los articulos reformados por la

Ley 25.488Marfa L. GOmez Alonsc de Diaz Cordero, Carlos Rall Ponce, Lucas C. Adn,
Universidad Catélica Argenting, El Derecho, 2003

- Fernandez, Alberto V.. 1985. Arte de la persuasion oral. Ed. Astrea.
- Loprete, Car!os_A 1980, Introduccion a la oratoria moderna. Ed. Plus Ultra.
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1 - IDENTIFICACION DE LA ASIGNATURA
Nombre de la asignatura: Comercializacion 11
Tipo de asngnatura. Obligatoria -~
Carrera: Martiliero y Corredor Plblico Rural

2 - CARACTERISTICAS DE LA ASIGNATURA
Ubicacion en el plan de estudios 2% afio.-
Correlativas: No.

Duracién: Guatnmestral :

Carga hnrarla 6 créditos 86 horas.

3- FUNDAMENTAC:@N

El conocimiento de la  normativa de comerczaiizacmn abarca los siguientes aspecios:

1) Conocimiento de las normas generales del cddigo civil y comercial que hacen a la actuacion
profesional del Martiliero y corredor rural.

2) Trabajar con las demds normativas, sean del ministerio de economia, Senasa, AFIP, y todos
los organismos que. controlan la actuacion, fiscalizacién, control que hacen a la carrera del
Mariillero y.corredor rural, -

3) Actuacién en clase en cascs practicos que hacen a tada la normatlva conocer los derechos y
obligaciones del Rematador y martiflero rural, frente a todas las partes.

4- OBJETIVOS GENERALES _

De la fundamentacién se desprende la conciencia y aprendizaje de la practica de las normas que
regulan el actuar de_lc_)f:s Martilieros.y corredores rural, 1as responsabilidades y la actuacion préactica
en el campo de la realidad con practicas intensivas en cada clase.

5 - CONTENIDOS
Contenidos minimos:
MODULO & Qomermahzamén de ganados

Regmnahmcsén ‘ganadera:  Mércados de concentracion. Remates ferias. Transporie.
Documentacion - de - los movnmnenms de hacienda. Cansngnatanos Matarifes. Ventas directas.
Margenes de comercializacién. Mercados de ‘exportacion de la Argentina. Tasacion de ganados.
Tasacién: Cunceptc Y. metodalogla Métodos directos. Valuacién de hacienda para exposiciones o
ferias, Remates en feria, exposiciones y televisivos. Habilitaciones 'y normativas. Mercado actual
de los porcines y ovinos.. Sus partncularadades Visita a remates y terias.

MODULO ii: Camermahzamén de reses y carne bovina. -

Consignatarios dwec:tos Integracmn de la res. Cortes de carne. Tipificacion. Block test. Remate de
carnes. Remates. par imagen y en gaﬁchera Mataderos y frngoriﬂcos Establecimientos de faena

habilitados para’ consumo: y/o. exportacion. Comemahzacuén de carmes: supermercados,
carmcerlas exportacron V;snas a fngarmcw

Programa anamlco '

MODULO1: Camercﬁaiizamén de ganados : '
Regionahzamén ganadera. Mercados de concentrac:én Remates ferias.
1-Que esia regmnailzamcﬂ ganadera, :

2- Como se- apllca en Ia practlca
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3-Que es un mercado de cencentracuon
4- Como s8 funciona en la practma

5- Que es.un Remate en Feria.

6- Como se realizan’y practlcas efectivas.

Transporte. Documentacion de los movimientos de hamenda Consignatarios. Matarifes.
ventas Directas.

1- Que transporte esel autonzadm y gcomo contratarlo.

2- Documentamén necesaria para los movimienios de hacienda.

3- Que es un. Cansngnatarm y Como interactuar.

4- Que es un Matarife y como interactlia en el mercado

5- Concepto de Venta Directa.

6- Como se opera en Venta Directa.

7- Normativa aplicable. -

Margenes de- comermahzacaén Mercados de exportacuén de la Argentina. Tasacién de
ganados. Tasacuén Concepto ¥ metodologia. Métodos directos.

1- Que es un Margen de comerc:;ahzaclon

2- Como se aplican.

3. Cuales son 108 mercados de exportacion.

4- Normativa: aplicable.

5- Que es la Tasacion de Ganadas

6- Metodologia de tasacion. .

7- Qe gs un método direcio, cuando se aphca y para que.

Valuacion - de hacienda para  exposiciones o ferias. Remates en feria, exposiciones y

televisivos. Habm_tacmnes ¥ normativas. Mercado actual de los porcinos y ovinos. Sus
particularidades.

1- Conceplo de valuacidn.

2- Como se aplica en exposiciones 6 fetias. o

3- Concepto de remate en feria exposicion y televisivo.

4- Normativa aphcabla S

5. Documentacion: imprescmdlble _

6- Concepto de Mercado actual de porcinos y OVIRnoS. :

7- Partlcularadades atener en cuenta y pos;b:lldad de asistir 6 video de Visita a remates y ferias.

MQDULO i C@mercmhzaclén de reses y carne bovina.

Gonsignatarm& directos. Integmmén de la res. Cortes de carne. Tipificacion. Biock test.
Remate de carnes. Remates por imagen y en ganchera Mataderos vy frigorificos.

1- Concepto de Cansignatam direcio.

2- Normativa aplicable. _

3- Concepto de mtagramon de la res, distintos cortes de carne y su tipificacion.

4- Concepto de'Block test y aphcamén

5- Concepto de remale de carmes por imagen y en ganc:hera

&- Aphcaclm Ncrmativa aplicabie e mterpretamon _ o

7- Cencepto de Mataderos fngariﬂcos e interaccién con ambos Normatwa aplicable.
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Establecimientos de faena habilitados para consumo. y/o exportacion. Comercializacion de
carnes: supermercados, carnicerias, exportacion. Visitas-a frigorificos.

1- Concepto de Establecimientos de faena. S

2- Interaccion y-Normativa aplicable.

3. Concepto de Comercializacion de carnes. o

4- Como interactuar con supermercados, carnicerias, exportacion.

5- Métodos de comunicacion efectiva en la comunicacion.

6- Normativa aplicable. ' _ :

7- Visitas a frigorificos o videos de lag mismas.

6 - METODOLOGIA DIDACTICA -
Teérico / préctico: anélisis, debate y conclusién de la tematica expuesta en cada modulo.

7 - FORMAS DE INTEGRACION DE LA PRACTICA.
Asistencia -y participacién activa a remates ferias y andlisis y debates de remates por
videoconferencia. Visitas a frigorificos o videos de las mismas. :

8 - SISTEMA DE EVALUACION |
El régimen de promocién es sin examen final obligatorio, es decir que se obtiene la promocion

de fa cursada con el 75% de la asistencia a las clases y fa promocion de dos instancias de

evaluacion parcial de las cuales se debe obtener un promedio de siete (7) y no menor de seis (6)
en cada una. En caso de no promocionar y las notas que se obtienen no deben ser menor a
cuatro (4}, los alumnos quedaran en la condicién de regular y deberan rendir un examen final.
Los alumnos gue no cumplen con el 756% de la regularidad a clase y/u obtienen noias de fres o

menor, quedan_-c_cs'mo condicién de libre y puede rendir un examen final en dicha condicién.

9 - BIBLIOGRAFIA

Optativa: .

- Senasa. Resoluciones. - N>

- Ministerio de Agricultura. Leyes. Decretos. Resoluciones. :
- Cédigo de Comercio. Ley N° 2637. En particular: Titulo 1l. Del mandato y de las comisiones o
consignaciones. . :

- Cadigo Civil. Ley N° 340,
- Ingtituto de Promocion de la
- Normativa de AF AP, = o B

- Mercado de Liniers.: Historia y evolucion de la Comercializacion. - _

- Marketing estratégico: enfogue simbdlico de a demanda y clave real del negocio. Wilensky,
Alberto L. Buenos Aires. Tésis. 1988.

Carne Vacuna Argentina. Nomenclador.

- Marketing de servicios: conceptos y estrategias. Nogueira Cobra, Marces E.; Zwoarg, Flavio A.
Bogota. McGraw-Hill: 1991, ' '

- Direccion  de mercadotecnia: andlisis, planeacion, implementacion y control. Kotler, Philip.
México, D.F. Prentice Hall. 1998. o '
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- IDENTIFICACION DE I..A ASIGNATURA _
Nombre dela asignatura; E*tsca y Deontciogla F’rofesmnai
Tipo de asignatura; .Olailgatona
Carrera: Mamliero ¥ Cerredor Publmo Rurai

2n CAHAGTEHISTIGAS DE LA ASIGNATUR-A
Ubicacién en el plan de estudios: 2% afo.
Correlativas: No. .

Duracién: Cuatrimestral

Carga he‘raria" 4-crédit‘u's, 64 horas.

3- FUNDAMENTAméN
Fortalecer la formacion ética como saber practico y clarmcar su aplicabilidad en las cambiantes
circunstancias del escenario globai

Comprender que. cada: hecho que producsmos ya sea en forma profesional individual, asi como
dentro de Uﬂa orgamzamon posee una dimension moral.

4- QBJET!VOS GENEHALES

- Consolidar una visién humanista de ia empresa y de los negoclos

- Promover la consolidacién de criterios de discernimiento ético.

- Preparar. a los alumnos para la toma de decisiones en el mundo laboral y de los negocios

contribuyendo al desarrollo intelectual de la virtud de 1a prudencia y al desarrollo de actitudes en la
busqueda canatan"te del baen comuan y particular.

5- CQNTENIBQS

Contenidos - mammas Etnca profesional en el ambito de los remates. La conducta profesional.

Relaciones entre compraéeres ¥ vendedores, rematadores y personal de apoyo. Codigos de ética.
iLa objetav:dad y transparencna dei rematador Casos practicos.

Prcgrama anahtmo

i.LAS VIRTU[JES EN EL DESARROLLO PERSONAL

Persona  humana. Fuentes de su dignidad. Sentido de la exastenc;a Originalidad personal,
Estandarizacion., Racmnahciad instrumental. Madurez humana Rasgos de madurez: aplicacién a
la vida profesional. Persona y. virtudes. Las virtudes cardinales en el desarrolio personal. Justicia.
La hbertad como fuente de craatnvndad e iniciativa. Vocaclon y profesion.

N EL LIDERAZGG EN LOS NEGOCIOS

El fin de la empresa. Autoridad v poder en la ampresa Ef ||derazgo como factor de desarroiio

Disefio del plan estratégaco ambito para los valores. Vinculacidn entre plan estratégico y proyecto
de vida personai

. TRABAJO, BESARROLLO HUMANO

Dignidad del trabajo; El trabajo como expresién y.testimonio de la dignidad humana. Perfeccion de
la obra, perfeccion del trabajadmr Alineacion en el trabajo. Trabajo y tiempo libre. La eficiencia
como \falm’ Eficiencia y bien comun. La calidad como valor intrinseco.
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V. RESPONSABILIDAD POR LA INFORMAGION. INTERSUBJETIVIDAD Y COMUNICACION.
Informacién ~ confidencial. * Informacion ~plblica. - Los estados  contables como  vehiculo - de
comunicacion institucional. Responsabilidad social por Ia informacion. El respeto por 1as normas
contables. - importancia. de la informacion en la toma de - decisiones. Danos  patrimoniales
ocasionados por_ informacion fraudulenta.. La negociacion. ‘Condiciones de dialogo y accion
comunicativa. ‘Interseccion ~de . horizontes. Habla perlocucionaria - ocultamente  estratégica.
Practicas de remate bajo lenguaje diatégico: comprensibilidad, afabilidad, rectitud, sinceridad,
objetividad. El valor de los codigos de ética.

V. VISION ETICA DE LA COMERCIALIZACION

Ei precio. Mercados dominados por la oferta versus mercados dominados por la demanda: vision
ética. El precio.en los contratos. La justicia conmutativa en la compraventa y el alquiler. La
confianza como condicidn contractual: el principio de buena fe, sus raices éticas. Valores en la
publicidad.  Informacién y libertad, su relacién con la verdad. Diversas modalidades de
manipulacién. Publicidad y cultura. Consumo y consumismo.. Modo de ser y modo de tener.

Vi . LA RESPONSABILIDAD SOCIAL EMPRESARIA
Fin de la empresa. Funcidn social. Gestidn social y ambientaimente sustentable

6 - METODOLOGIA DIDACTICA _

La metodologia de trabajo durante ia cursada se basard en la exposicion de los temas
desarrollados en los contenidos de la asignatura. su desarrollo requerira del alumno, ademas de
los conocimientos adquiridos en clase, la lectura completa de la bibliografia de estudio y los
articulos que se indiquen oportunamente '

7 - FORMAS DE INTEGRACION DE LA PRACTICA.

Se frabajara con Ja modalidad de lecturas previas, debate y exposicién y andlisis de casos
practicos, como asi también se realizardn relevamientos y controles de lectura. Role-playing.
Utilizacién de DVD '

8 - SISTEMA DE EVALUACION | _

El régimen de promocion es sin examen final obligatorio, es decir que se cbtiene ia promocién
de la cursada con el 75% de la asistencia a las clases y la promocién de dos instancias de
evaluacion parcial de las cuales se debe obtener un promedio de siete (7) y no menor de seis (6)
en cada una. En caso de rio promocionar y las notas que se obtienen no deben ser menor a
cuatro (4), los alumnos. quedarén en la condicién de regular y deberan rendir un examen final.

Los alumnos que no cumplen con el 75% de la regularidad a clase y/u obtienen notas de tres o

menor, quedan como condicién de libre y puede rendir un examen final en dicha condicion.

9 - BIBLIOGRAFIA _ : _
Crespo, R.: La Economia como Giencia Moral, Educa, 1997.
Etica en la Direccidn de Empresas, (Doménec Mele) Barcelona 1997.
Etica y empresa (Josep Lozano), Madrid 1999. .
. Etica y negocios para América Latina. (Eduardo Schmidy) Lima, 1995.
- Habermas J., Teoria de Ja accién comunicativa, Taurus, Madrid, 1987.

‘Gadamer G., Verdad y Método; _Sr’gueme, Salamancs, 1891,

® 2 % © & s
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«  Fromm, E.[1978 ( 1993)] ; Tener o ser?, Fondo de Cultura Econdmica, Argentina.
«  Frankl V., "El hombre en-busca de sentido’”, Herder.

Trias, Eugemo 1876 ( 199?)} “El artista y fa c.rudad (Cap I “Platén: la produccion y el
deseo’), Editorial Anagrama, Espana :

isaacs, Dawd i.a educacion de las virtudes humanas y su evafuac;on EUNSA, Navarra, 2000.
La canqwsta de las virtudes en la empresa (Debeﬂuh Patrfcla) Temas, 2004

Ludevico Wde!a—ﬁrcarda Crespo (compiladores); Etica de los negocios, EDUCA, 2004

Méls, Domenec, Etica en Ja actividad financiera, Pamp!ona Eunsa, 1998

Nuevas reflexiones acerca de !as organizaciones de negocios (F?oberf C Solomon), Oxford,
2000.. :

. Pfeper J.; Las wn‘udas fundamenta!es Herder.
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Asunto: Gca"ra't_inuacién de la resolucion C.D. 5440/17.
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1- IDENTIFICACION DE LA ASIGNATURA . :
Nombre de la asignatura: Gestion, Administracion y Planificacion de Negocios.
Tipo de asignatura: Obligatoria =~~~ '

Carrera: Martillero y Corredor Piblico Rural

2 - CARACTERISTICAS DE LA ASIGNATURA
~ Ubicacién en el plan de estudios: 2% afo.

Correlativas: No. '

Duraci6n: Cuatrimestral

Carga horaria: 4 créditos, 64 horas.

3. FUNDAMENTACION _

Que el alumno alcance un nivel de conocimiento que le permita llevar a cabo la gestion
inmobiliaria, la organizacién empresarial, y el desarrolio de emprendimientos. Con una mirada que
permita frascender ia coyuntura actual previendo el negocio inmobiliario futuro.

4 - OBJETIVOS GENERALES

- Proporcionar las: nociones de gestién, planificacion, marketing, ventas y comunicacion que le
proporcionen al alumno el desarrolio de su desermpeno profesional.

- Que el alumno desarrelle ja actitud de orientacion al cliente, de manera que en su profesion el
cliente sea el eje de la prestacion del servicio, favoreciendo el encuentro comprador-vendedor y
manteniendo la relacion con el cliente a lo largo del tiempo. -

- Brindar conocimientos con una focalizacién ética y profesional de la gestion inmobiliaria.

5- CONTENIDOS : o _ o

Contenidos minimos: Servicios y atencion ai cliente. El vendedor como asesor y generador de
valor. Técnicas para la escucha y. observacion eficaz. Protocolos de atencion al clienie.
La promocion.como herramienta de ventas, Ef papel y efectividad de la promocion en el mercado
inmobiliario. Desarrollo de actividades promocionales, Incentivos. Promocién de ventas a clientes.
Desarrollo de campafas. Utilizacion de medios alternatives. La carteleria. Desarrolios de imagen.
El marketing uno. por uno. Sistemas impersonales. La cadena de relaciones y esferas de

influencias.

Programa analitico

Gerenciamiento de la empresa inmobitiaria. D_e_ﬁnici_c’m' estratégica del negocio. Estrategia,
‘‘‘‘‘‘‘ objetivos y metas. La importancia del diagnéstico, la planificacion, el control y la proyeccion en ia
e industria inmobiliaria, Recursos de informacion para la toma de decisiones.

5 Unidad N 1: DECISIONES DE ORGANIZACION |
S

Objetivos de aprendizaje: Que el alumno adquiera un concepto estratégico del negocio
comprendiendo la importancie de realizar un gerenciamiento eficiente para el desarrolio de su
actividad profesional. : '

Unidad N° 2; MARKETING DE SERVICIOS PROFESIONALES |
Eiementos de’ Markeling. Profesional, aspectos diferenciales de los servicios. Andlisis del

comportamiento del consumidor de servicios. Proceso de Servuccion. Calidad como herramienta
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de diferenciacion cempetltwa Calidad percibida y esperada Desarrolto de una umageﬁ
profesional. . :
Objetivos de aprendizaje: Identmcar al cliente objetivo y dimensionar el servicio a partir de sus

necesidades, Desarrollar - el concepto de calidad en el servicio presiado. Posicionar ia oferta
profesmnai y de $GFVICI(3 &n el mercado

Concepto de Venta La reiamon Vemas/Marketmg Tecmcas profesmnales de venla
La venta inmobiliaria. Rol del Responsabia de ventas. El vendedor como asesor y generador de
valor. Definicion de la: Fuerza de Ventas. Objetivos. La entrevista de ventas. Axiomas de la
comunicacion. Técmcas para la escucha y observacién eficaz. Pasos de la entrevista de ventas.
Técnicas de negociacion, Servicio de Posventa.

Objetivos de  aprendizaje: Adqu:nr los conocimientos para Iniciar, desarrollar y concretar
efectivamente una Venta. Comprender el proceso de la comunicacidon y la importancia gue tiene
ser un buen comunicador. a la hora de negociar. Una vez realizada la venta, saber otorgar un

servicio de.posventa y actuar. adecuadamente ante reclamos o sugerencaas en busca de la
satisfaccion del chente, '

" Unidad N° 4: ATENGI@N AL GLIENTE

Ei clients y la gestion de la relamén Marketing de relacionamiento. Programas de fidelizacion.
Estrategia CRM. E-commerce como canal: sus meda!udades evolucién y perspectivas.

Objetivos de aprendlza]e Brindarle al alumno las nuevas herramientas disponibles para alcanzar -
fortalecer la relamén cmn el cliente.

Unidad N 5: aec:suaNEs DE comumcacséu |

Et rol y la importancia de la comunicacion en la industria inmobiliaria, Publicidad. Marketing Directo
e Interactivo, modalidades tipicas y usos mas frecuentes.

0h|etwas de aprendizaje: Que el alumno alcance un razonable dominio de la gestion de las

comunicaciones integradas para lograr la estrategia de posicichamiento que se fije en su actividad
profes:onai _

G- METOQOLOGIA DiDACTiCA

A través de una actividad netamente participativa teoncofpracﬁca con el alumno, se desarrollara
la mcadahdad de debate a través del analisis, discusion y conclusion de casos = practicos ,
brindandole las nuevas herramlentas dispcambkes para alcanzar vy fortalecer la relacion con el
cliente Su desarrollo requerird ‘del alumno, ademas de los conocimientos adquiridos en clase, la

lectura completa della blbimgra’fea de estudio, asi como los articulos que se indiguen
oportunamente :

7 - FORMAS DE. iNTEGRAGIéN DE LA PRACTICA.
Que el alumno alcance un razonable dominia de la gestion de las comunicaciones integradas a

través de sjemplos practicos que debe presentar, para lograr la estrategia de posicionamiento que
se fije en su activsdad profesional.

8- SISTEMA DE EVALUAC!(SN
£l regsmen de prommston es sin examen final obligatorio, es decir que se obtiene la promocion de
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la cursada ccm el ?5% de la asistencia a las clases y dos parclales de las cuales se debe obtener
un promedio de siete (snete) y ninguno de ellos menor a seis (6). En el caso de que el alumno

obtenga una calificacién inferior a siete se le permitird renciir como alumno regular, alumnos con
notas mfanores a 4 rendxran en condicién de libres.

9- BIBLIOGF&AF!A
Obligatorio: .

» “Dira@ciﬁn eficaz de pymes” Jcrge Vazquez, Editonal Macchi,

«  “Manual de Marketing Dlrecto & Interactivo”, Directores Salvador Filiba y Ricardo Palmieri
AMDIA, 2008.

= “Si de acuerdo! Cémo negomar sin c::ecler”s Fisher, Ury y Patton, Editorial Norma, 1991.
= Presentacmnes en PPT, papers, notas per:odistlcas y sitios de interés.

Optativa:

= “Direccitn de Marketmg” p. Kotler, Ed. Pearson- Prentice Hall. Inc., 12° Edicion.
* “Cumportamienm dei Cansumudar” {. Sehifiman y L. Kanuk, Prentice Hall, 5¢ Edicion.
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f- IDENTIFICACI@N RE: LAASIGNATURA

Nombre de la as:gnatura Prac’aca en Terreno de Remates de Ganados y Carnes con Taller
Anexo

Tipo de aslgnatura Qbhgatona
Carrera Martﬁlero ' Ccrredor Pub%ico Rural

2- CARACTER!STICAS DE LA ASIGNATURA
Ubicaci6n en el plan de estudios: 2 afo. -

Correlativas: lntroduccion al Trabajo y Scc;edad 0 SOCIedad y Estado (C B.C.)
Duracién: Cuatrimestral

Carga horaria: 14 créditos, 204 horas.

3 - FUNDAMENTACION
Desarrollar los - fundamentos profesionales  y técnicos que les permitira integrarse con ofros

profesionales, empresas pubhcas y ptivadas, productores o individuos particulares a los cuales se

fes brindara los conocimientos y llegar a la apllcamon y resolucion de demandas propias de las
actmdades mh@rentes a dicha profesnén

4 - OBJETIVOS GENERALES

Ensefar a establecer criterio propio y por comparacion, adqumdos en la carrera que permita la
valoracién mas a]us‘tada de un bien.

Crear habitos . habilidades y destrezas a través del desarrolio de i as practlcas especificas de la
carrera en gabmete ya campo

Que puedan fener una vision de la mportancaa de llevar a cabo la actividad con efica y
responsabilidad prafesn_onai

5- CQNTENIBOS

Contenidos minimos Practac:a en terreno superwsada de remates de ganados y carnes,

Taller Anexo '

La préctica tecmco pmfesmnal de la carrera;. _objetivos, formas de grganizacion, calendario.
Sistema de evaluacion. Instrumentos. Dossier. Aspectos. regEamentanos Seguimiento de las
actividades, Reflexién sobre la- practlca Papei del practicante. Aspectos éticos del desempenio.
Papel del Coordinador. ﬁelamén del practicante con otros actores. Actividades que conforman la

practica: visitas y achwdades Presentacicnes sobre la préct:ca integracion final de la préactica.
Evaiuacmn canﬁnua y final de Ia practica. Criterios.

Frograma analitaco

UNIDAB 1: INTRODUCGION A LA SUBASTA PUBL!CA _
Gonoclmientc» y formaclon Vocabuiarlo y i&xico. Postura. Voz Actitud

Guia autoayuda para descubnr 1a pmfesuén
= Guia para revertir o-mejorar nuestras debilidades.
® Consnderamana_s de vaior para la actividad.
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UNIDAD H: SUBASTAS

Hacienda. Especies:

Bovinos reproductores _

Bovinos con destino afaena Dlstmtas categonas gue lo conforman
Bovinos de Invernada ¥ Cria. Distintas categorias que lo conforman.
Ovinos. Reproducmres y categorias. Zonas de preduccion _
Porcinos. Reprodiictores y categorias. Zonas de produccion.
Equ:nos Departes Yy fraba;o

Remates de dtstmtas categanas en Ia aspeme Bovina
Generales.

Invernada y cria.

Cabanas.

faena. .

Inmuebies Rura!es y Urbanos.
Anttguedades R

UNIDAD Uit TASACIONES

Determinacion del valur de un bien. Depende de: Economia Zona, Nacional e Internacional. Oferta
y demanda. _

Productividad.

Distintos tlpﬂs de valor de un bien: Mercado Valor real. Valor potencial. Valor como gara;ntia de
una operacson Valor parsanat Valor afectuvo Otros.

PASOS A SEGUIR PAP{A CONFORMAR UNA TASACION.
Recopilacién de an’tecedentas

Conociriento del bren

Fotos. :

Mapas. ' ' -

Caracteristicas edaficas en el caso de fierra con destine ala produccion agropecuaria.
insercion a nivel de’ praductlwdad por.zonas o pais.
Vegetacion.

Rutas accesibles.

Acceso. .

Qcupacion.

Chma de 1a zona.

UNIDAD lV FORMAG!ON ET’IGA Y PROFESIONAL

UNIDAD Vi Précteca en terreno supervisada de remates de ganados, carnes e inmuebles rurales
en dfstmtos escenanas

6- METGDO L,OGIA DIDACTlCA

Integracién de los: conocimientos tedricos a traves de ejempios practscos y anaius&s de casos

espectficos Desarro!lo de tacnlcas de partlcnpamon actlva a traves de la simulacion de actos de
remetes. . -
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7- FORMAS DE INTEGRAGIQN BE LA PRACTIGAﬁ : _ :
Andlisis, discusion y conclusiones fras la concurrencia a remates feria en Ia region. Salidas a

campo para definir: c:arac'terlstlcas propias zonales para establecer criterios del valor mas aj,ustado
de un bien mueble lnmueble o animal en areas urbana, periurbano o rural.

8- SISTEMA DE Evnwmaén

Evaluacion continUa de la participacion activa de l0s aiumncas en el trayecto educativo , a través de
la actitud, -conocimientos asimilados y la verificacion de obtencién de habitos, habl!adades v

destrezas adqumdas en el proceso de aprendizaje. Se promocmna ademas, con una asistencia
del 75% de !as cla&es en gabma‘te y & campo. _

g- BIBLIOGRAFEA
Optativa:

«  Manual dei Martlllem Lapa

*  Regimen Lega] de% Martilleros vy de la subasta Judicial — Miguel Piedecasas

+ Subasta Judicial- 3° Edicion- Toribio E. Sosa.

«  E Mane]fo de- ios Ammales en Instalaczones de Remates Fenas y su lmpacto Sobre el
Bienestar animal y la Calidad de la Carne. Thomas, J.- Departamento Produccion Animal,
Facultad de Ciencias Agrarias (UNL)

Competenma en F%@ma‘tes Ferias de Ganado Vacuno: Factores que Afectan el Numero Total
de Ofertas Reahzadas por los Compraciores Rossini, Gustavo -Departamento de Economia,
Facultad de Clenmas Econdmicas (UNL).

»  Normas sobre Tasacmnes (Tribunal nacional de Tasamones) Normas: TTN 1.6-2.2 y 3.1

* Compendio de Leguslacmn Profesional (Colegio de Martilleros y Corredores de la Provincia de
Buenos Aire).

. Nuevo Codsgo CNIl ¥y Comerclai de la Nacion.

s Manual Practico de alquileres del Nuevo Cédigo Civil y Comercial. (Abatti- Roccay.

Trabajos pubhcados por el MyCP Luis E. Colao en pagina Colegio de Martilleros y corredores
Publicos del Departamento Judicial de Mercedes.

1- Locacion NCCyC '

2- Modelo de Contrato de Locacién NCCyC

3- Analisis del Boletu de (‘;empraventa y Modelo de Boleto NCCyC

4- Autorizacién de Venta y Reserva de compra NCCyC

5~ Manual de Ma{ieios préctzcos
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1~ IDENTIFICACION DE LA ASIGNATURA | R

Nombre de la asignatura: Régimen Legal de ia Profesion de Martillero de Ganados y Carnes
Tipo de asignatura: Obligatoria -~~~ o R

Carrera: Martillero vy Corredor Publico Rural

2 - CARACTERISTICAS DE LA ASIGNATURA
Ubicacién en el plan de estudios: 2% afio.
Correlativas: No..

Duracién: Cuatrimestral ~

Carga horaria: 5 créditos, 80 horas.

3- FUNDAMENTACION == - _ |

Esta asignatura tiene como propésito introducir a los alumnos en las nociones bésicas del
ordenamiento juridico en todo lo referente al proceso judicial y al remato como parte del mismo.
Una vez introducidos dichos conceptos se avanzara en cuestiones mas especificas. El proceso
judicial es amplio 'y vasto; debido a la gran interaccion a partes intervinientes, abogados, peritos,
partes, etc. Por todo:elio, es de vital importancia un conocimiento sélido del proceso para enterder
el funcionamiente del remate judicial. Una vez logrado se pasara a explicar el remate comun y sus
diferencias con &l judicial. = . - _ '

Por tal motivo, en esta materia se dara un trasfondo més practico dada la importancia de saber
desempefarse “en ese ambito y la manera en que deben ser redactados los escritos que hacen a
su desempefio. RS o IS - _ _ _

La asignatura, ademas se propone que los alumnos obtengan herramientas que les permitan
manejarse con fluidez con profesionales del drea juridica, manejando con eficiencia los términes y
conceptos habituales en el mundo del derecho. i

Al mismo tiempo, poder hacer un primer andlisis de posibles consecuencias juridicas  ante
situaciones irregulares asi como también, saber ubicar al profesional idéneo én ese contexto.

4 - OBJETIVOS GENERALES | |

Introducir a los alumnos en las nociones basicas del proceso judicial.

Que los alumnos puedan manejar escritos juridicos con naturalidad. '
Que los alumnos sepan detectar irregularidades del ambito legal en procesos de remates.
Que puedan terier una visién arraigada de su importancia dentro y fuera del proceso de
remate y la- prolijidad que se necesita.

Dar las pautas necesarias para comprender el funcionamiento del remate.

5. CONTENIDOS . -
Contenidos minimos: Formas de realizacién. Subasta Piblica. Posturas bajo sobre. Licitacion.
Privilegios. Actuacion del Martiliero Judicial. Martillero y corredor. Ley 20266 T:0: ley 25028. Ley
10973. Organizacion de los colegios Depariamentales. Deberes y Derechos de los colegiados. La
Asamblea. El Tribunal de Disciplina. Sanciones. _ :

El proceso judicial. Distintas clases de procesos. Notificaciones. Plazos. Oficios. Oficios Ley
22172. Mandamientos. - Prueba - pericial. Nombramiento. Organo. Aceptacion de cargo.
Dictamenes. Plazos. Sanciones. ' : :

YW Wy

v
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El martillero Judlmai Subastas Nombramlento plazos mandamiento segun el tlpo de bienes.

Acto de subasta.’ Responsablhdad Rendicién de cuentas. Dereches y Obli igaciones de los
Mar‘h!!ercs y Gorredores El remate de ganados Yy cames

Programa anailtico :

Modu!o I; Colegio de Marttlleros y corredores pubhcos E}emimo de la profesion. Enscrupmon en el
registro de matriculados.  Funciones, . alribuciones |y deéberes de los colegios. Poderes
disciplinarios, Tribunal de dlsclpima Obhgaciones y prohibiciones de los _colegiados. Aranceles.
Nombramignios. Subastasyvantas judiciales. Infracciones.

Modulo 1l: El proceso judicial.” Escritos usados. Notificaciones. Plazos. Cédula. Contenida.
Domicilio. Dulagenc&amlento ‘Cédula Ley 22.172. Deberes del oficial notificador. Oficio. Cuando es
utilizado. Oficio ley 22.172. Prueba documental. Concepto. Valor probatc)rm de los instrumentos.
instrumentos . publicos. ' Instrumentos  privados. Ofrecimiento. Prueba de Informes. Concepto.
Caducidad da la prueba lnfmrma‘tiva Prueba de peritos. k! perito.

Modulo lli: Subasta pubhca ‘Posturas bajo sobre, Licitaciones. Privilegios. Ley Nac. 20.266;
25.028; Prov. 10 973ycamplementanas

Modulo [V: La subasta judicial. El martiliero. La aceptacxon del cargo. La constatacién, La
desocupacién. Los eductms La rendicién de cuentas. Perfeccionamiento de la venta. Aprobacién

del remate. Pago.del precio. Tradicién dei bien. Compensacion del cred:to Pago al ejecutante v a
otros acreedares : :

6 - METODOLOGIA DIDACTICA
La metodologia de trabajo durante la cursada se basara en la exposicion de los temas
desarrollados en los conteénidos de la asugnatura Se trabajara ia modalidad de debate y

exposicién ¥ _anélrsls de casos pra_ct_ cos, como asi también se realizaran relevamientos y controles
de lectura mediante la entrega de trabajos practicos.

7 - FORMAS DE INTEGRACION DE LA PRACTICA.
A través de-l‘ 'anél.isisi deba’te y t:onciusioﬂes de casos practicos.

8- SESTEMA DE EW\LUACION _ '
Evaluacion continua de la partlclpaclon activa de los alumnos en el trayecto educativo , a fravés de
la actitud, canmcimlentos ‘asimilados v la verificacién de obtencion de habitos, habmdades y

destrezas adqurrldas en el proceso de aprendiza;e Se promociona ademéas, con una asistencia
del 75% de Iass c:!ases en gabmete y & campo.

9- BiBLlOGRAFiA '
tha‘twa

GRISOLIA, Julio Armanda & BERNASGONI Ana Maria. Manual de Préactica Forense. Ed
Estudio, 2001, -

LAPA, Eduardo L. Manual del mamﬂero publico: adaptada ala !ey 20.266: aspectos juridicos,
procedimientos, jurisprudencia. Ed. DEPALMA, 1980.

v PALACIO, Lino E Manua de Derecha Procesal Civil. Ed. Abeledo Perrot, 2009.

'
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- smsnnmcmaém DE LA ASIGNATUHA
Nombre dela asignatura Taller i1
Tipo de asignatura; Obligatoria
Carrera Martlliero y Ct:rredar Publsco Rurai :

2- CARACTEHISTICAS BE LA AS!GNATURA
Ubicacién en el plan de estudios: 2% afio.
Correlativas: No - o

Duraciéh: Cuatrimestral.

Carga horana‘ 4 credlt{as 64 horas.

3- FUNDAMENTACIGN

Conocer las ft:ermas de comumcamon negociacion, conocer los posibles conflictos, conocimiento
del liderazgo, su practica, al trabajo en equipo dan una claridad de la practica real del Rematador
y martiliero rural, frente a todas las partes.

Practicar en forma constante tode ello hace que el Rematador y martillero rural salga de la carrera
con una vision practaca de esos temas unidos a la normatwa legal, que hace a su desempefio.

4-08J ETIVQS GENEHALES

La préctica cotidiana dé la comunicacion, negociacién, reconocamaento de confiictos, liderazgo, el

traba;o en equipo, pone al Martillero y corredor rural en una ventaja comprobada, desde antes del
inicio de su trabajo de agresado

5- CONTENIDOS

Contemdos minimos:. Los grupos eficaces. Grupos y equipos. Autoridad y liderazgo. Conflicto.
Su maﬂe;e Tecmcas tje snmuiacson Estudlos de casos.

Programa_anal_ﬁtacq

Los grupos eficaces.

t- Que es un grupo.

2- Como identificar. petenczahdades
3- Como unir potencialidades.

4- Como putencsar ias dwersldades

5- Que es eficacia. -
6~ Como e;ereer efscac; fa en un grupo.

Grupos E ui '.os-,.

1~ Conformar.un grupo

2- Atribuir respor\sablhdades y tareas

3- Definir Sanciones. : -

4- Confermacuén mstrumental de ios puntos 2 y 3.
5- Que es un Eqmpa -

6- Como trabajar en equnpo

7- Normatlva ap |cable
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1 Oue es Autmtcjad -

2-Que es leerazgo '_

3- Como mane]ar la. autcmfjad y sosteneria
4- Como manegjar ¢l hderazgo ¥. sestenerlo
5- Combmando autondad y hderazge '

Conﬂacto Su manej Q.
1- Que es Conflicto. _
2- Identificando el conﬂicto potencial.

3- Esquerna del conflicio y pas;bnhdadaa de solucion.
4- Como manejar el conilicto sin afectar el trabajo.

5- Combinando conflictos y traba;o

6- Normativa aphcable

Téchicas _de- ;sa:mu.l;amén;l - Estudio de Casos.
1- Como mejorar la-atericion en el acto, -
2- Como operar en conflictos. .

3- identificar postores y protegerlos.

4~ Potenciar ¢! acto.

5- Estudio de Casos, preasentac;on discusion, interpretacion.

6- Conclusiones en el astudio de casos 'y Normativa aplicable e interpretacion.

6- METODOLOGIA DIQ&CTIGA

Tedrico / préactico: Se da en cada clase consignas con los temas del dia y se van intercambiando

con otros temas del programa para que al finalizar la asignatura cada alumno aprenda y ejercite
todos ios temas :

7 - FORMAS aE INTEGRACIGN DE LA PRACTICA.
Andlisis y discusion de casos. Cada caso se trabaja en forma individual y en equi po, segun el

tema y cada consigna del momento, ya que cadd tema tiene muttiples consagnas a desarroliar
para gue cada alumno tenga fluidez de cada tema ensenado y compart;do

8 - SISTEMA DE EVALUAcléN _
Evaluacién continua de la parttc:lpac:on actwa de los alumnos en el trayecto educativo, a través de
la actitud, conocimientos asimilades y la verificacién de obtencion de hébitos, habilidades y

destrezas. adqumdas en el proceso de aprendizaje. Se promomona ademas, con una asistencia
del 75% de Ias clasas en gabme‘te y a campo.

g - BIBLIGGRAFIA
Optativa: - :
- Trabajo en equipo tres pasos para conseguir grandes resultados.
Blanchrad, Ken; Randolph; Alan; Grazier, Peter.
Buenos Aires. Deusto, 2005.
- Comportam:entn humano en el trabajo
Davis, Kelth Newstmm JohnW



WARY  Facultad de Agronomia | Av.San Manin 4453 - C1417DSE - Argentina
S Universidad de Buenos Aires | Tel, +54-11.4.524.8000 - wuew.agro.uba.ar

'As.uﬁtc: Go_ritinuat:ién de la resolucion C.D. 5440/17.

C.D. 5440 IS
CUDAP: EXP- UBA QS 562/17
/.56

México. McGrameliI 2000. .

- Calidad en accion: 93- lecciones sobre Izcﬁerazgo participacién y medicion,

Townsend, Patrick L.; Gebhardt Joan E.

Barcelona. Paldos 1994 _

- Cien: maneras - de motnvar a los demas: como los grandes d;rectnvos icgran resultados

asombrosos sin enlaquecer a sus colaboradores
Chandler, Steve.. :

Buenos Aires. K’Jer 2006

- Conflictos: una majnr manera de resolverios.
De Bono, Edward '
Buenos Aires. Deusto. 1994
- Més alla de Magquiavelo: herramientas para afrontar conflictos.
Fisher, Roger: Kopelman; Ehzabeth Schnelder Andrea K.
Buenos Aires. Granica. 1996,

- Como negodiar con exltt) el método de avanzada para construir tratos justos para todos.
Albrecht, Karl; Albrecht, Steve. :

Buenos Aires. Granma 1984,
- Como resolver las desputas disefio de sistemas para reducir !03 costos del conflicto.

Ury, William L.; Brett, Jeanne M.; Goldberg, Stephen B.
Buenas Aires. F%ubmzal Culzom 1895,

e
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. EDENTIFICACION DE LA Aslenmum

Nombre de. la aslgnatura Cartografla ¥ Sistemas de informacion Geografica y Teledeteccion
Aplicada.

Tipo de asugnatura Obhgatcna : _
Carrera: Mamllem y Carreder Pubhco Hural

2 - CARACTER!E%T!CAS DE LA ASIGNATURA
Ubicaci6n en el pian de estudms 2% afio..
Correlativas; No

Duracion: Cuatnme&tral

Carga horaria: 2 créditms 32 horas.

3- FUNDAMENTACI()N

Que el alumno apr&nda 8 mterpretar informacion cartogréfica y de teledeteccion, que le permitan
conocer. los ob]etos muebles e inmuebles pmplos del ambito rural, para planificar y gestionar su
comercializacién  y/o admm:stramon, asi. como también ser idénec para auxiliar en los
procedimientos judiciales vinculados a bienes rurales que puedan ser conocidos a partir de
material cartogréfico y de teledeteccion.

4 - OBJETIVOS GENERALES
Que el alumno aprendaa;

* Leery entender un mapa su escaia y la leyenda.
Diferenciar los t:pcss de carmgraf:a disponibles para una zona determinada.
Saber dénde y como adqulrir informacién cartografica v de teledeteccion.
Saber identificar cartografia digital mster y vector.

Entender la. ldea de cartografla tematica (Los mapas de catastm suelos y evaluacion de
tierras).

Adjuirir hablhdades para leer una fotografla aérea y una imagen satelitaria, y saber obtener
mformacion bésu:a de tietras, Imtes y usos a partir de ellas, _

Saber que 88y para qué sirve un GPS, su aplicacion en las tareas del Martlliero Rural.
Conacer las bases ¥ aphcacianes de un sistema de informacién geograﬁca ver ejemplos.

5 CONTENID@S

Contenidos minimos: Impartanma dei conommzente de estos procesos de adqu&s&c:on de
conocimientos | por. parte del. martillero y corredor . rural, Procesamtento y analisis de datos
geogréficos en el-@ambito de las ciencias.de la tierra y del uso del suelo. Sistemas de Informacién
Geografica (GES) ¥ Tel@detecmon Aplicadas. Inventariado ambiental a través de GIS. Deteccidn de
uso del suelo, astimacion de la erosién y del rendimiento de cultivos por medio de sensores
remotos.. Apllcacmn de. imAgenes satelitales, mapas vy cartas en proyectos de - irrigacion,
explotacién forestal y planeamiento. Catastro. Mensura. Cartograﬂa duspen:ble en la Argentina.

Planchetas de! IGM Nccuonas de hldraullca Autoridad del agua. Posicionamiento a campo de
puntos. _

® & & &

L]
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Programa analitico =~

Unidad I: -

Cartograﬁa Sistemas de proyeccxon - Escalas - Coordenadas - Tipos de cartas nacionales -

Cartas piamaltlmetmas F‘o%ocartas Mapas catastrales - Mapas papel v mapas dtgutaies
Unidad Hl; DR

Los mapas tematucas - Mapas de catastro - Los mapas de tierras - Cartas de suelos - La
cartografia de cuencas — La c:artograﬁa hndmloglca La evaiuacmn y ia vaiuamon de las tierras

Unidad il

Los snstemas de mformamcn geograﬂca - Cartografla rasier y cartograﬂa vector — Las bases
georreferenciadas — Los mapas tematicos — Consulta y operaciones matématicas en los sistemas

de informacién geografica —~ | uso de! GPS - Ejemplos de aplicacién en la labor profesional del
Martillerc Rural. '

Unidad IV:

Fuentes - de mformacmn - La Teledeteccién ~ La Fotointerpretacion — El Usc de Imagenes

Satelitarias ~ !magenes mspombles - Batelites argentinos — El Google Earth - Posibilidades y
aphcamones :

G- METODOL@GIA DIDAGTICA

Las clases son Tedrco-practicas. En fas mismas se desarroliara el tema de la unidad respectiva y

se haran e}erclmos de aphcacmn y correlacion de lo analizado en lo observado con temas
practicos.

7 - FORMAS DE INTEGBACION DE LA PRACTICA.
Correlamonar IG que se aprendio en cada médulo con sai:das a campo.

8- SESTEMA DE EVALUAGIGN

El régimen de promocion es sin examen final obligatorio, la promocion del curso se obtiene con
el 76% de la asistencia cumphda y la aprobacién de dos instancias de evaluacién parcial con una
calificacion prcmedlo de siete (7) y no menos de seis (8) en cada una,

En caso de no promocionar y.las notas que se obtienen no deben ser menor a cuatro (4), los
alurinos quedarén en ia condicién de- regular y deberdn rendir un examen final. Los alumnos
que no cumplen con el 76% de la regu andad a clase y/u obtienen notas de tres o mencr, quedan
como candimén cie hbre y pued@ rendir un examen final en dicha condicién.

9. BiBLIOGRAFiA
Optatwa o

Aparicio, Frahclsco y Dsfrierl, Horaclo A, 1960. La Argentma suma de geografia. Ed. Peuser
Buenos Aires.

Binns, Bernard O.; Dale Peter F., 1996 Los Ievantamlentos catastrales y el reglstro de la
propsedad de la tsarra FAQ, Roma. ISBN 02-5.303627-3. Versién electronica:
hittp:/fwww.fao,org/documents/show_cdr. asp?url_file=/docrep/006/v4860s/v4860s00.htm
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Instituto Geogréfico Militar [IGM], 1998. Atlas geografico de la Republica Argentina. 95 pp. ISBN
987-96048-1-4. o T T T | |
Organizacion de ias Naciones Unidas para la Agricultura y.la Alimentacion [FAQ], ed. Programa de
las NaCiOﬁ_Efs'Uﬂidaé.}para-eEiMe‘diaA‘mbienfe_[PNUMA],_ ed. 1984. Metodologia provisional para la
svaluacion y la representacion cartografica de la desertizacion. FAQ, Roma. 74 pp. ISBN 92-5-
301442-3. o B . -

Turco Greco, Carlos A, 1967. Catélogo cartografico de la Republica Argentina. EUDEBA, Buenos
Aires246pp. - B SRR o\ . o

Del Valle, H: F., 1996. Procesos de fragmentacion de paisajes y suelos a diferentes escalas en un
sector de la biozona del monte patagdnico (Chubut), Doctoral Thesis in Agronomy. Department of
Agronomy. Universidad Nacional del Sur (UNS), Bahia Blanca, Argenting, 194 p.

F.A.O. 1980, Sistemas para la vigilancia del Medio Ambiente, Metodologia provisional para la
evaluacion de la degradacién de los suelos. 86p. _ _ .
Massobrio, M.; Santanatoglia, O. J. 2001. Analisis, Estructura y Funcion del Paisaje en el abordaje
de estudios ambientales. Impacto ambiental en agrosistemas. Ed. Facultad de Agronomia. pp.
267. : S AT . _ _

Moscatelli, Gustavo (Coordinador general) - 1990 - Atlas de los suelos de la Republica Argentina -
Secretaria de Agriculiura, Ganaderia y Pesca / INTA / Centro de Investigaciones de Recursos
Naturales - Vol I, Wy planos. =~ . _

Movia, C. y Navone, S.M 1994. Iméagenes Landsat TM: una herramienta para evaluar el deterioro
de los pastizales en la Puna Argentina-, Investigaciones Agrarias: Produccién y Proteccion vegetal
-Vol.9-1:30-35 RS j

PCl Geomatics, 1997, PCI Software Manuals. :

Ruiz Huidobro, 0. J. 1972, Descripcion Geolégica de la Hoja 11e, Santa Maria Boletin N° 134,
Subsecretaria de Minerfa , Ministerio de Industria y Mineria.. . :

Short, N. 1897. The Remote Sensing Tutorial: hitp:rst.gsfc.nasa.gov

Soil Burvey Staff, 1999. Soil Taxonomy, Second Edition. United States Department of Agriculture.
Agriculture Handbook No 436. - - '

e
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1- mﬁmmcmiéu DE LA ASIGNATUHA

Nombre de la asignatura: Tasacion de Muebles e Inmuebtes Ruraies
Tipo de’ asignatura Obligatoria ~

Carrera: Mamherc y Corredor Pub IGO Rural

2- CARACTERI%TICAS EﬁE LA ASIGNATURA
Ubicacion en el plan de estudios: 2% aro.
Correlativas: No

Duracion: Cuatrimestral - -

Carga horaria: 4 c‘r-éd’itos '64 horas.

3. FUNBAMENTACIGN

Que el a!umno apranda a travas del anahsns de distintos factores ¢ indicadores que se toman en
cuenta en r:ada Caso, para establecer criterios de tasaciones, amortizacién y valores de referencia
de mercado, para Ia cempra o venta de un bien y los distintos aspectos legales de la operatoria.

4 - OBJETI\I’GS GENERALES

Que el alumno aprenda a estabiecer cnterios de vaioracuon de un bien a través del andlisis
cualitativo o cuantitativo del bien en cuestién.

Que pueda dlferenmar los. d;stmtms aspectos a considerar dependlendo de la ubicacion, escala del
mismo dentro del pais O zonas de desarroilo inmobiliario o agropecuano y tlpos de magquinaria,
para definir un valor de referencia.

Que aprenda a ccmsldarar los aspectos iegates de las drstmtas operaiorias posmies

5- CONTENEDQS
Ccmtemdos minimos:

MODULO I: Tasacién de maqu:naﬂas ¥ herramientas ruraies Tipos de maquinarias. Criterios
de amortizacion. Obsolescencia tecnoldgica. Deprecaacm por uso. Diferenciacién regional y por
rubros de magquinaria. Valores de referencia de mercado.

MODULO II: Tasacion de inmuebles rurales.

Distintos tlpas de produccion Regionalizacion del pais por distintos tipos de explotacion. Zonas
ganaderas, agrlcmias, forestales, frutales, lanares, cuencas iecheras, hotticuitura, tabaco, yerba
etc. Turasma rural y-zonas de’ desarrol&os inmobiliarios, Tasacnon de suelos y de las me;oras
Impacto en &l precio de factores como acceso, ubicacién, escala, etc. Evaluacion agroecondmica.
Mercado de arrendamlentas agricolas y ganaderos. Infliencia del mismo en el mercado de
compra venta de campos. Aspectos legales de la operatoria. Titulo, dominio, embargos,
inhibiciones, Estado. parcelario. Valor fiscal. Aspectos imposilivos en la operatoria de compra
venta de inmuebles rurales. Venta de paquetes accionarios. Distintos tipos de sociedades.
Paﬂ:c:pamon delos. dsstmtos profeasmnaies {escribancs, contadores, agrimensores, etc.). Toma de

Reserva. Alcances del bol leto de compra venta. Venta financiada. Tipos de garantia Hipoteca.
Vena de S. A '

F’ragrama anai:tlco _

Modulo I: Tasacién de maquinaria y herramientas rurales.
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Trabajos de . sistematizacién, culturales 'y complementarios; - caracteristicas - basicas de a
maquinaria requerida para su ejecucion. Capacidad de trabajo de la maguinaria agricola. La
depreciacién de la maquinaria ‘agricola: calidad, mantenimiento y condiciones de trabajo. Criterios
de am-orti;_gfacidn:.-_.o_l:_s.s_,é_iesce;n*cia_tecnolégica_'y depreciacion por uso. Métodos de valoracion de
tractares y-maquinas agricolas. Valores de referencia de mercado de tractores y maquinaria
agricola nuéva. Diferenciacion regional y por rubros de magquinaria. Valoracién residual de ta
maquinaria agricola: méquinas con demanda'y con bajos requerimientos.

Modulo I: Tasacion de inmuebles rurales. i

Analizar los distintos tipos de actividades agropecuarias, grandes biosferas y tecnosferas.
Regionalizacion del pais a través de los distintos tipos de utllizacion de 1a tierra:

Zonas Gianaderas, agricolas, forestales, frutales, tamberas, horticola, tabaco, etc.

Turismo rural y zonas de desarrolio inmobiliario, analisis del paisaje visual, yacimientos
arqueologicos, efe. .

Tasacion de suelos, como base productiva, su potencialidad y de las mejoras.

Efectos directos e indirectos sobre los vaiores de |2 tiefra como acceso, ubicacion y escala.
Evaluacion agroeconémica. _ o

Modulo II: Aspectos legales de la operatoria

Dominio Modos de adquisicion v extincion del dominio. Transmisidn de dominio de inmuebles:
instrumentos . publicos . y. privados. - Escritura  pablica, Registro de Ia propiedad inmueble.
Certificados, Actas notariales. Protocolo. Propiedad fundiaria. Boleto de compraventa y venta de
inmuebles. Entrega de la cosa. Posesién. Escrituracion y designacion de escribano. Clausulas
especiales. Sanciones por incumplimiento. Ejemplares. Firma. Pacto de jurisdiccion. Asentimiento
conyugat: bie:n_e-is_;_'_propic}'s_.y"i_ga:n-ahci-ales.-F’rotocmizac:ééﬂ_dei boleto.” Cesién del boleto. Ffectos
entre las partes v con  relacion a  terceros. Hipoteca. Venta de paquete accionario.
Representacion de la sociedad. Organos de administracién. :

6 - METODOLOGIA DIDACTICA

La metodologia de trabajo durante la cursada se basdra en la exposicion de los temas
desarrollados en los contenidos  de ta asignatura. Se trabajara la modalidad de debate y
exposicion y andlisis. de casos practicos, como asi también se realizaran andlisis y discusién de
bibliografia mediante ia entrega de trabajos especificos al tera qué se desarrolla.

7- FORMAS DE INTEGRACION DE LA PRACTICA. s

Se tomaran casos précticos para el analisis metodoldgico, de informacién preexistente y poder
establecer un debate de ideas para definir un valor del bien- Que aspectos legales de la
operatoria se deben tener en cuenta para cada caso que se analiza.

8 - SISTEMA DE EVALUACION SRR

El régimen de promocién es sin examen final obligatorio, la promocién del curse se obtiene con
el 75% de la asistencia cumplida v la aprobacién de dos instancias de evaluacién parcial con una
calificacién promedio de siste (7) y no menos de seis (6) en cada una. :

En caso de no promationar y las notas que se obtienen  no deben ser menor a cuatro (4), los
alumnos quedaran en la-condicion de regular y.deberan rendir un examen final. Los alumnos
que no cumplen con el 75% de la regularidad a clase y/u obtienen notas de tres o menor, quedan
como condicion de libre y puede rendir un examen final en dicha condicion.
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g- BIBLIGGRAF’ IA
0y Optativa: -

A - LEMA, Andrés Em!ho Per:tosAuxmares de Ia Justicia. Ed Gal Ed;c;ones 2000.
P NOVELL,ING Narberto J. Tasae:mn y Subasta Judicial. Ed. Garcia Alonso, 2008.
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1- mEN'ﬂFIc:AcmN BE LA ASIGNATURA
Nombre de la asignatura: Topografia
Tipo de asugnatura. Obligatoria

Carreral Martillero y Corredar F"’ub-iicc'a Rurai

2~ CARACTERISTICAS BE LA A&IGNATURA
Ubicacion en el plan de estudios: 2""’ afo.
Correfativas: No - s

Duracién: _Cuatnmest:ral o

Carga horaria: 2 i:réditas 32 horas,

3- FUNDAMENTAC!(')N

La Topografia tiene por objeto representar un sector de ia superﬁcse terrestre en un planca
escala. Segln sea el chjetivo v las caracterishcas del terrena arelevar, se utmzara el instrumental
y la metodologia adecuada.

El desarrollo tecnﬂlaglca del instrumental utlltmdo en relevamientos topograficos, el uso de los
sensores remotos, asi como de los sistemas de procesamiento de los datos recibidos, ha sido
muy significativo en los Oitimos afos. Esto facilita el estudio de recursos naturales en distintas
escalas, desde jos niveles de grandes regiones hasta el manejo sitio- especifico, debido a la
variabilidad de resaluemnes que abarcan.

El Martillero. Rural  debe manejar. informacién cartograﬂca proveniente de planos y caras
topogré‘flcas de los cuaies se axtraen datcs cuantitativos y cualitativos.

4- OBJETNQS GENERALE&

« Conocer la documentacién catastral y su forma de generacion.

. Interpretar la cartagrafia exlstente con fines valorativos. =

» Manejar el nivel de antecio, que es el mstrumentai agronémico por excetenma asi como
también otros instrumentos dé moderna tecnologia, como los GPS.

= Utilizar el instrumental de medicion para el relevamiento y representacion del terreno.

5- CONTENIDGS

Contenidos minimos: Elementos de la topografia necesarios para un martillero y corredor rural.
Escalas, carlas, pianas Planimetria. Trazados y. replanteos de lineas. Calculo de superficies.
Relevamientos = de perfiles - longltudmales y transversalés. Relevamientos planimétricos v
aliimétricos. Obtenclen ‘de coordenadas con la recepcnon y procesamiento de sefiales satelitales,
Otros métodos. Levantamientos taguimétricos. Curvas' de nivel: definicién. Equidistancia:
definicion. ﬁacmnommmnm del relieve a partir de las curvas de nivel. Célculo de desniveles y
pendientes. Nom::mes ganeraies de fotogrametria y fotomterpretaclon Practicas de campo.

Programa an-ahtico '

Moduio I Elementos deia topograﬂa necesarios para un martliiero y corredor rural. Concepto de
planimetria y altimetria. Generalidades. Unidades de medida de longitudes, superficies y angulos.
Errores de medicién. Clasificacién. Pmpagamén de errores. Error medio cuadrético. Condepto de
tolerancias. Insttumental Topogréﬁco menor. Instrumentos de anguio fijo: Escuadras de prismas.
F—‘remsmnes alcanzables.
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Modulo W: Medicién. lineal directa. Medicién en terrenos con pendientes variables. Distancias
geométricas, terrestres y topogréaficas. Uso de cintas y fichas. Jalonamiento y alineacion (simple y
compuesta). Medicién de distancias a pasos. Determinacién de la superficie de un lote con cinta

métrica solamente: ‘Heron. - t)eatermmacnen indirecta de éngulos horizontales: utilizacién del
Teorema del Coseno. y del Seno.

Modulo il Lectura;_e ;interpra;t_;acién_ de Planos y Cartas Topograficas. Planimetria. Escalas.
Signos . convencionales.  Medicién - de longitudes: escalimetros, ~curvimetros. Cartografia:
determinacién de longitudes y superficies por coordenadas. Céleulo grafico de superficies sobre

planos. Superficie extrapohgonai formuias especiales. Medicién de superficies sobre planos por
digltahzac:én

Modulo I\! Sastemas de coardenadas geogréficas y cariesianas. Sistemas y marcos de
referencia. Campo Inchauape WGSBd ‘Coordenadas - Gauss-Kriiger. UTM. Medicién de
superficies a. campo GPS: 'su uso en piammetna F‘undamento, descripcion del sistema.

Determinacién de superficies con GPS. Presiciones. Medicidn de superficies con estacion total.
Levantamiento de superﬂmes a campo con GPS. '

Moduw V: _fDeﬁ-mc:_lon de-ait|.m_etr|a.. Tipos de nivelacién: geométrica, trigonométrica, barométrica y
con GPS. Precisiones alcanzables. Anmeojo astronémico y terrestre. Eje de colimacion. Aumento
“del anteojo. Constantes estadimeétricas. Niveles de burbuja. Nivel esférico. Nivel tubular, Eje del
nivel. Sensnbmdad y. radio de curvatura del nivel tubular. Nivel de Anteojo: Descripcién general y
clasificacion, Accesonc;s camptementanos Nivel cie coincidencia. Eclimetros: Escalas y usos.

Modulo  VI: Aphcacwnes de  la Nivelacion Geometraca Acotamlento de puntos, lineas vy
superficies. - Levantamiento vy dibujo de perfiles longitudinales y transversales sobre trazas
definidas. Célculo del movimiento -de tierra en prcyectos de zanjas o caminos secundarios.
Nivelacion areal por cuadriculas con estaqueo previo, o por el método expeditivo. Céloulo dei
movimiento de tierra en proyectos dé riego y de conservacion de suelos.

Moduio Vi Taqulmetna con  Nivel de Anteojo. Ntvei ‘con fimbo horizontal. Descripcion y
apl:cacmnes Taquimetria. Generalidades. Clasificacion. Métodos e instrumental . utilizado.
@Q Precisién en la estadimetria comun. Longitudes maximas y su rélacién con ia escala. Taguimetria
con Nivel de Antemo Planificacion del Levantamiento. Eleccidn de la escala y la equidistancia,
Poligenal. basica. Croguis. de ubicacién de los puntos estacidn. Caracteristicas y cantidad de

puntos a relevar. Trabajos de Campo. Poligonal taquimétrica. Nivelacién de la red basica.
Talerancuas de c:ierre Crmqws de dorsales y de bajos.

Moduio Vil Utmzacmn con: fmes Agronomacas de Planos con Curvas de Nivel: calcuio de cotas y
pendientes; dibujo de perfiles; traza de lineas de pendeen‘te prefijadas; cuencas de alimentacion;

volumen sup&rﬁme cle embalse Nociones generales de fotogrametria y fotointerpretacion.
Préct&cas de campe

Ccntemdos desarrollados '
» Contemdos act;tudmales
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Participar . activamente en los trabajos individuales y- grupales. Asumir una posicién critica,
responsable y constructiva en relacién a las actividades en las que participa. Utilizar al vocabulario
aspecifico de la especialidad. - o

» Contenidos procedimentales _ _ _

Lectura y corviprension de informacion. Interpretacién de cartografia. Relevamiento de un lote en
diferentes etapas, ~ elaboracién de sus correspondientes plaros. Utilizacién de instrumentai
topografico para tal fin. - SEERE '

* Contenidos conceptuales

6- METODOLOGIA DIDACTICA .

*  Exposicidn de temas con la-aplicacién de diferentes recursos: presentaciones de diapositivas
con proyector, maquetas, piancs y cartas topogréficas, instrumental topografico.

Método del caso,

Método de resolucién de probiemas.

Trabajos de campo. .. S

Lectura de textos elaborados por la catedra a modo de Guia de estudio.

& &% & 8

7 - FORMAS DE INTEGRACION DE LA PRACTICA.

A través de trabajo de campo. N

8 - SISTEMA DE EVALUACION _ :

A lo largo de ia cursada se pondré especial atencién a la evaluacién basada en dos aspectos

fundamentales: por un lado la presentacidn de informes técnicos escritos, ya que los mismos

formaran parte de la labor profesional de todo Martiliero Plblico; y la expresidn grafica, a través de

la confeccion de planos. '

La evaluacion consta de: _ -

* La entrega de 2 Informes a lo largo de la cursada que resuitaran de los trabajos realizados a
campo. . '

* Un examen final escrito.

9 - BIBLIOGRAFIA

Obligatoria: = S : o

» Catedra de Topografia. 2013, “Topografia Agricola”. CEABA.FAUBA. 278 pp.
* Solari, F. 2017. “Nociones de Agrimensura y Catastro” FAUBA. 54 pp.

Optativa: SR L _ _

= Alencio, A. y otros: "Topogratia Agricola”. Univ, Nac. De Cuyo. 2000.

Brinker, A. y Wolf, P.: "Elementary Surveying". Ed. Harper y Row. 1977.

Comastri, J. A y Tuler, J. C.: "Topografia: Altimetria". Universidade Federal de Vigosa. 1990,

D'nming-u_ez:;@a#c;’a:Tejéirq,-_._:Franc_iscD: "Topografia". 1992. .

Karsky D; Chamberlain K.; Méancebo S, 2000. "Comparacién de receptores GPS bajo cobertura

arborea con la Dispe nibilidad Selectiva desactivada’. United States Departament of Agriculture

Forest Service; Technology & Development Program..

* Serv. de Conservacién de Suelos (USDA): "Nivelacién de terrenos”. 1972, _

¢ Solari, Fabio A. y Rosatio, Héctor G.: "Modelo de distribicion de estaciones y puntos a relevar
en taquimetria a escala grande”. Actas del fer, Congreso de Ingenierfa Rural. 1990. _

» Solari, Rosatto, Laureda. “Topografia para Espacios Verdes”. Editorial Facultad de Agronomia.
2005, . ' '

& & @ &
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1- IDENTIFICACION DE LA ASIGNATURA |
Nombre de la asignatura: Régimen Lagal de la Profesidn de Martillero y Corredor PUblico Rural
Tipo de asignatura: Obligatoria = ' '

Carrera: Martillero y Corredor Plblico Rural

2 - CARACTERISTICAS DE LA ASIGNATURA

Ubicacion en el plan de estudios: 2% afio. ' : :
Correlativas: Régimen Legal de la Profesion de Martillero de Ganados y Carnes.
Duracién: Cuatrimestral -~

Carga horaria: 5 créditos, 80 horas. -

3 - FUNDAMENTACION o

Esta asignatura Yiene como  propésitc introducir a  los ~alumnos en las reglamentaciones
concernientes al desarrolio de la actividad de martillero y corredor pablico. At mismo tiempo poner
énfasis en la responsabilidad que conlleva dicha actividad, asi como también, la necesidad de
tener una idea acabada de como se comporta ia normativa al respecto. Nociones vincuiadas al
comportamiento, derechos y -obligaciones, nulidades vy sanciones que el comportamiento
deshonesto puede aparejar al profesional sin olvidar la responsabilidad legal que le compete.

Para tal fin se hara un fuerte hincapié en todo lo concerniente a la normativa legal, buscando tener
autores de referencia pero solo a- modo. de guia, teniendo como principal fuente de lectura las
distintas leyes que conforman el ordenamiento desde donde el cual se desempefia tanto el
martiflero como el corredor. Siempre tomando en consideracion ol caso particular gue concierne a
la orientacién agraria. '

4 - OBJETIVOS GENERALES - .
Introducir & los alumnos en las distintas normas que reglamentan la actividad de martillero y

corredor publico rural, " _ .
Que los conozcan la responsabilidad que conileva la actividad.

Que sepan.detectar irregularidades en el &mbito de la profesion.

Que puedan tener una visién arraigada de la importancia de llevar a cabo la actividad con
responsabilidad. . - ﬁ - :

Dar las pautas necesarias para comprender fas posibles consecuencias, administrativas y
juridicas, gue acarrea un comporta contrario a la fey.

YVvyY W

v

5- CONTENIDOS - e _ .

Contenidos minimos: Comision por compra venta de inmuebles rurales o intermediacion en
arrendamientos. Honorarios por tasacion. Libros de registro de operaciones. Sociedades de
corredores (Articulo 105 del Cédigo de Comercio). Ley 25.028. Actividad a nivel nacional, regional
y local. Colegios protesionales. Alcances de la actividad profesional. Camaras. Publicidad.

Programa analitico

Modulo - I: Ley 20.266 Corredores, Condiciones Habilitantes,  Inhabilidades, Causales de
inhabilidad. Matricula, Incompatibilidades, Facuitades, Obligaciones, Derechos, Libros, Diario de
entradas, Diario de- salidas, Cuenta de gestién. Prohibiciones, Cesién de bandera, Deber de

veracidad. Sancionies, Disposiciones Generales.
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Moduio II: Ley 25,028, Nuevas condiciones habifitantes para el ejercicio de la profesiénde
martillero y corredor. Facultades. Obligaciones. Derechos y Sanciones.

Modulo Hi: Ley provincial 10.973 y su consecuente reforma ley 14.085. Ejercicio de la profesién.
Inscripcion. Competencia y Personerfa de los colegios plblicos de ‘martilleros. Funciones,
Atribuciones y deberes de los colegios. Poderes disciplinarios. Tribunal de disciplina. Obligaciones
y prohibiciones de los colegiados. Aranceles. . . R o
Modulo 1V: Comisiones. Honorarios por tasacién. Régimen legal de la retribucion del martillero y
corredor. Sociedad ‘de corredores segun el derecho de fondo. Camaras inmabiiiarias v de
martilleros, su estructuray reglamentacion. Caracteristicas especiales en el ambito rural.

6 - METODOLOGIA DIDACTICA ;

La metodologia de irabajo durante ia cursada se basara en la exposicién de los temas
desarroliados ‘en los contenidos de la asignatura. Se trabajard la modalidad de debate y
exposicion y andlisis de casos practicos, como asf también se realizaran relevamientos y controles
de lectura mediante la entrega de frabajos practicos.

7- FORMAS DE INTEGRACION DE LA PRACTICA.
Se trabajard la’modalidad de debate y exposicion y andlisis de casos practice propios de la
tematica de ca_cia;:_-m‘t’)dum.'as‘csciaﬁos ala Carrera de Martillero'y Corredor Publico Rural.

8 - SISTEMA DE EVALUACION

El régimen de promocidn es sin examen final obligatorio, es decir que se obtiene la promocion
de la cursada con el 75% de la asistencia a las clases y la promocién de dos instancias de
evaluacion parcial de las cuales s¢ debe obtener un promedio de siete (7) y no menor de seis {6)
en cada una. En caso de no. promocionar y las notas que se obtienen no deben ser menor a
cuatro (4), los alumnos quedaran en la condicién de regular y deberan rendir un examen final.
Los alumnos que no-cumplen con €l 756% de la regularidad a clase y/u. obtienen notas de tres o
menor, quedan como condicion de libre y puede rendir un examen final en dicha condicién.

g - BIBLIOGRAFIA
Optativa: DL P _

- LAPA, Eduardo L. Manual del martillero pabiico y def corredor. Ed. Lexis Nexis, 2005,
- LEMA, Andrés Emilio. Peritos Auxiliares de ia Justicia. Ed. Gal Ediciones, 2000.

- NOVELLINO, Norbetto J. Tasacion y Subasta Judicial. Ed. Garcia Alonso, 2008.
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1 - IDENTIFICACION DE LA ASIGNATURA | | |
Nombre de la asignatura: Practica en Terreno de Remates y Corretaje 5 Rural con Taller Anexo
Tipo de asignatura: Obligatoria

Carrera: Martillero y Corredor Publico Rural

2 - CARACTERISTICAS DE LA ASIGNATURA

Ubicacién en el plan de estudios: 3 afo. . S

Correlativas: Practica en Terreno de Remates de Ganados y Carnes con Taller Anexo.
Duracién: Cuatriviestrat - o B N
Carga horaria: 9 créditos, 144 horas.

3 - FUNDAMENTACION

Esta asignatura tiene.como propésito realizar practicas en el terreno de remates de distinta indole,
que permitir tener una vision global dsl desarrolio de la actividad del Martillero v Corredor Pdblico
Rural. Al mismo tiempo poner énfasis en la responsabilidad que conlleva dicha actividad, asi como
también, la necesidad de tener una idea acabada de como se comportan las distintas normativas
alrespecto. - : ' _

Poseer los conocimientos vinculados a los derechos y obligaciones, nulidades y sanciones que el
comportamientc deshonesto puede aparejar al Martillero y Corredor Pablico Rural sin olvidar la
responsabilidad legal que le compete.
4 - OBJETIVOS GENERALES . : : _

* Introducir a los alumnos en las distintas normas que reglamentan el corretaje, la subasta vy la

venta dentro.de la actividad de martillero y corredor pablico rural, _
Que los conozcan la responsabilidad ética'y profesional que corlleva la actividad.

* Que puedan fener una visién arraigada de la importancia de llevar a cabo la actividad con
responsabilidad.

L]

5- CONTENIDOS. Wa

Contenidos. minimos:. Practica en terreno de remate de muebles e inmuebles rurales
supervisada por. el coordinador de ta practica de la carrera. -

Taller Anexo- . - . . _

Objetivos, formas de organizacion, calendario. Sistemas de evaliuacién. Instrumentos. Dossier.
Aspactos reglamentarios. Seguimiento de las actividades. Reflexién sobre la practica. Papel del
practicante. Aspectos éticos del desempefo. Papel del Coordinador. Relacién del practicante con
otros actores. Actividades que conforman la practica: visitas y actividades. Presentaciones sobre

la practica. Integracion final de fa practica. Evaluacion continua y final de la préactica. Criterios.

Programa analitico

Corredor: concepto. Formacion. Cualidades. Vocabulario y 1éxico. Postura. Actitud en general y

para con las partes. Obligaciones.

UNIDAD I; INTRODUCCION AL CORRETAJE

UNIDAD Il: SUBASTA - o |
Escenario. Variables. Objeto. Diferencias por zonas. Requisitos. Consideraciones de valor.
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Gula para revertir o me;orar debxlldades _
Asistencia a remates de distintas categoraas enla especie Bovma
Visita a haras para apreciar calidad de Bquinos. Categorias y teproductores.

Asastenma aremates de- Inmuabfes Urbanos y Rurales. Part;cspacmn
Guia sobre antuguedadas

T & @& & ®

UNIDAD il VENT’Aa BGCUMENTACION ADM!NISTRATEVA OBLIGATORIA
Requisitos. Resolumon% legales. Sistemas. Practica en el escanarno de remate
* Guia sobre ja expedicion de guias.

*  Faena ! local. Exportamon Cmndlmonas leerenf:ias Pmszbzlzdades

UNEDAD sv FQRMAC!(’)N ET!CA Y pnorssuomm.

Que fos conozéan la raspansablhdad que conlleva la actividad.
Que sepan detectar irregularidades en el amb*to de la profesién.

*  Que puedan tener una vision arralgada de la importancia de llevar a cabo ia actividad con
responsabilidad. '

*  Dar las pautas neeesanas para comprender las posmies consecuencnas administrativas y
jurldlcas Que acarrea un cmmportam:ento contraric a la ley.

UNIDAD V: PRACT!CA EN TEHRENO SUPER\!ESADA DE REMATES Y CORRETAJE RURAL.
. Evaiuacnén c:tmtmua y fma! da la préctica. Criterios.

UNIDAD Vi TALLER iDE F’RACTICA ENMOBiLIAﬁIA

Unidad |; Intermedlacién Inmobniiana y Compraventa.
Documentacion a solicitar para la venta.

Autorizacién de venta; procedimiento, colocacion del cartel de venta, exclusividad.

Reserva de compra: cc;oncepto funcion vy alcance. Diferencia entre Reserva ¥ Sena..
!denhfncamﬁn ‘de . Titulos' Dispos:camnes Registrales. Informes - de  Inhibicién y dominio,
tramitacion, :mpcrtancra validez, informacion disponible, diferencia entre certificados e informes.
Usufructo, bien de familia, condominio. Afectaciones ai dominio (resolucién en cada caso},

Estudio de 1a’ dmumentaclén para ia venta: Escritura Publica. Planos de obra, planos de PH
Cedula Catastrai '

Declaratorias de Heredems mscrlptas y no. '
Estudio. précticc del Boleto de compraverta. Clausulas: partes ob;eto precio, posesion, pacto
comisorio, Asentimiento’ Conyugal. Jurisdiceion,

Escritura; Gastos de Escritura, designacién del Escribano.

Propiedad Hunmntai ‘Nuevo Codsgo Civil y Comercial
Cesion de Berechos

Unidad i Lacacmnes Llrbanas ' - ‘
Locacion: Nuevo Codig: Civil y Camermai Concepto genera! de ia Locacson Locacién uso
habitacional, vacacional, comercial,

Estudio del Contrato d,e Locacion (C!ausulas especcfscas) Flanza
Adm:mstracrén de Propuedades '
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6- METODOLOGIADIDACTICA = L o
integra‘cién'dfa .itf:);s__c-y:m_qgiﬁﬁiefntbs__te_'éric‘o-s a través de. ejemplos pr’éc’[ic:gs_; y analisis de casos
especificos. Desarrollo de tecnicas de parficipacién activa a través de la simulacién de ‘actos de
remetes. . R s o _ e a ira 4 :

7~ FQR_M-AS-_:D'@- F:NTE_GHAGI@N*QE:'.LA-E'HACTRCA» o : : ' -
Asistencia _.a_'te'mﬁate's-jd’e--’ci:istintafs:.catfegcria's'en la especie Bovina, participacion activa analizando
y discutimdq:égﬁt;ept@. aprendides en las clases teoicas. - ) -X

Visita a harfa_s’.pa'ra;jj}aprac_:.ifairrcalidad de equinos. Categorias y. reproductores. . -

Asistencia a remates de Inmuebles Urbanos y Rurales. Participacién a través del analisis y
debates de ideas. o A N ' .

8 - SISTEMA DE EVALUAGION

Evaluacion continua de la participacion activa de los alumnos en ol trayecto educativo, a través de
la actitud, conocimientos: asimilados y I3 verificacion ‘de obtencién de habitos, habilidades y
destrezas adquiridas en el proceso de aprendizaje. Se promociona ademas, con una asistencia
del 75% de las clases en gabinete y a campo.

9 - BIBLIOGRAF{A

Optativa; S

Manual def Martillero ~Lapa _ _ L

Regimen Legal del Martillgros ¥ de la subasta Judicial — Miguel Piedecasas

Subasta Judicial- 3° Edicion- Toribio E. Sosa, - o -
El Manejo de los. Animales en Instalaciones de Remates Ferias y su Impacto Sobre el Bienestar

animal y la Calidad de la Carme. Thomas, J.- Departamento Produccién Animal, Facultad de
Ciencias Agrarias (UNL). = o S

Competencia en Remates Ferias de Ganado Vacuno: Factores que Afectan el Numero Total de
Ofertas Realizadas por los Compradores. Rossini, Gustave -Departamento de Economia, Facultad
de Ciencias Econémicas (UNL), N - o ' : _
Normas sobre Tasaciones (Tribunal nacional de Tasaciones) - Normas: TTN 1.6-2.2 y 3.1
Compendio de Legislacion. Profesional (Colegio de Martilleros y Corredores de la Provincia de
Buenos Aire). o (O o _

Nueve Cédigo Civil y Comercial de la Nacién. o .

Manual Practico de alquileres del Nuevo Cédigo Civil y Comercial. (Abatti- Roccea).

Trabajos publicados: pot el MyCP Luis E. Colao en pagina Colegio de Martilleros y corredores
Publicos del Departamento Judicial de Mercedes. ' '

Locacion NCCyC~ -~ -

Modelo da;Contr}a‘t_o-_de.-l;.c_c:aci_é_n NCCyC R _

Andlisis del Boleto de Compraventa y Modelo de Boieto NCCyC

Autorizacion de Verita'y Reserva de compra NCCyC

Manual de Modelos préctico, L

R
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1 - IDENTIFICACION DE LA ASIGNATURA
Nombre de'la asignatura: Taller I, -
Tipo de asignatura: Obligatoria .~
Carrera: Martillero y Corrador Pablice Rural

2 - CARACTERISTICAS DE LA ASIGNATURA
Ubicacién en el plan de estudios: 3% afo.
Correlativas: No. B o

Duracion: Cuatrimestral _

Carga horaria: 3 créditos, 48 horas,

3- FUNDAMENTACION

Esta asignatura tiene como proposito introducir a los alumnos al analisis e interpretacién de las
distintas-regipnes de fa: Republica’ Argentina en refacién a sus capacidades productivas Y sus
historias socio tulturales de! uso de las tierras. ' '

Al mismo tiempo, poner énfasis en las herramientas que se utilizan para una comprensién regional

de la probiematica ambiental del uso del territorio, como las Imagenes Satelitales, fotogratias
aéreas, manejo de cartografia disponible {vegetacion, climaticas, cartas topograficas, cartas de
suelo, ete.). B _ 5

Se hara un fuerte . hincapié en todo lo concerniente a Incidencias de los factores geosféricos
heredados v ia historia de uso de las "tierras para evaluar fa aptitud de -las tietras de los
establecimientos rurales utilizando distintos sistemas de evaluacion de la fragilidad ambientat v de
evaluacion de ta productividad de las tierras a distintas escalas de percepcién,

Todo ello e permitir4 al futurq.__pr_t'afésfr_@na'-f"es“_tabsecer criterios para la valuacién de cascos, tierras
agropecuarias y propiedades con caracteristicas para realizar desarrollos con distintos enfoques

productivos e inmobifiatios,

4- OBJETIVOS GENERALES N S

* Infroducir & los alumnos en el analisis e interpretacién de las distintas regiones de la
Hepublica’ Argentina en relacién & sus capacidades productivas y sus historias socio
culturales del uso de las tierras, -~ S _

* Analizar las herramientas que se utilizan para una comprensién regional de la probleméatica
ambiental def uso del territorio, ~ . o

*  Hacer hinéa_pi.é:enﬁ_tétﬂo_Io'-COD_C.emiei_nte a Incidencias de los factores geosféricos heredados y
la historla de uso de las tierras para evaluar la aptitud de las tierras..

* Establecer criterios para la valuacion de cascos, tierras agropecuarias y propiedades con

caracteristicas para realizar desarrollos con distintos enfoques productivos e inmobiliarios
~ 5- CONTENIDOS _ o : o :

Contenidos minimos: Analisis de la zona geogréfica donde s& encuentra el campo. Estudio de la
cartografia - disponible - (Cartas Topogréticas del 1GM, Carlas de Suelos del INTA, Imagenes
Satelitales. Revisién del predio, accesos, distancias con respecto a poblaciones y centros de venta
de los productos, -evaluacion del estado de las mejoras ~de trabajo y habitacionales-, evaluacién
de las distintas clases de suslos seglin su aptitud. Determinacion de los valores para cada una de
las categorias 'y mejoras. Conocimiento de la situacién del mercado de compra verta de campos.
Andlisis de las tendencias. Tasacion segiin la torma de venta (sociedad, campo, contado, financia-
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cion, etc.). Limitaciones _de_.fas__'_gzsi-fer-ent_es zonas (problemas de calidad o caudal de agua, faltante
de sales, plantas. toxicas, falta de infraestructura, etc.). Valuacion de cascos y propiedades ton
caracteristicas para realizar desarrolios inmobiliarios a : ' -

Programa analitico ~~

Capitulo I: Las distintas. regiones de la Replblica Argentina en relacion a sus capacidades
productivas y sus historias socio culturales del uso de las tierras. - _
Las Imagenes Satelitales como: herramienta para una comprension regional de la problematica
gmb'ie'nta_l_del-_ uso del territorio. Manejo de cartografia disponible: cartas topograficas y Cartas de
Capitulo Il; Anélis_i_s.'f;-.l';ssfc;q'_g.e,ogjréﬁco _de_!es_geoam:b.ientes de los establecimientos bajo estudio.
Diagndstico ambiental a nivel de establecimiento. Comprension de la incidencia del uso de la tierra
en la expresién de la frag lad ambiental por efecto de 1a historia de uso. ' L

la localizacion, distancia a mercado de productos, rutas Y accesos a
_ 8 y poblaciones sobre la valoragién de la tierra: Diagndstico visual del estado de
mejoras y construcciones, parque de maguinarias de contratistas en relacién a la potencialidad

_ _ , Campo, contado,
financiacion, ete.), - o o _

Capitulo 1V: Incidencias de los factores geostéricos heredados y la historia de uso de las tiefras
para evaluar la aptitud de las tierras de los establecimientos rurales, Sistemas de evaiuacion de la
fragilidad ambiental y sistemags de evaluacién de la productividad de las tierras. Limitaciones de
las diferentes zonag {problemas de calidad o caudal de agua, faltante de sales, plantas toxicas,
falta de infraestructura, ete:). Valuacién de cascos y propiedades con caracteristicas para realizar
desarrollos inmobiliarios. - :

6 - METODOLOGIA DIDACTICA |
!ntegraciéﬂ_'d{e.Io_s_'lc:o'nqcimientos_ tedricos a través de ejemplos practicos vy andlisis de casos
especificos. Desarrolio de técnicas de participacion activa a través del debate.

7 - FORMAS DE INTEGRACIGN DE LAPRACTICA. = _
Salidas a campos de la:zona Diagnéstico visual del estado de mejoras y construcciones, parque -
de maquinarias de contratistas -enrelacién a la potencialidad ‘productiva de las  tierras.
Conocimiento de a situacién del mercado de compra venta de campos. Andlisis de ias tendencias.
Tasacion segin la forma de venta (sociedad, campo, contado, financiacion, etc.).

8 - SISTEMA DE EVALUACION . | | . |

Evaluacion de- la participacién: activa de los alumnos en el frayecto educativo , a través de la
actitud, conocimientos -asimilados y  la verificacién de obtencién de hébitos, habilidades y
destrezas. adquiridas en el proceso de aprendizaje. Se promociona ademés, con una asistencia
del 75% de las clases en gabinete y a campo. '
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