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Expte. N° 141.260/06

VISTO las presentes actuaciones mediante las cuales la Facultad de
—Agronomia solicita la-creacion de la carrera de Martillero y Corredor Publico, y

~ Que por resolucién (CS) n° 5135/05 se-aprobaron las “Normas para la gestion
~ decreacion y modificacién de planes de estudio”.

Que la modificacion Eropuesta se ajusta a lo establecido en dicha resolucion.

f---f—-—--~—~»-~- = Lror irnformado--por la Direccion de Titulos y Planes.

Lo aconsejado por la Comisién de Ensefianza.

EL CONSEJO SUPERIOR DE LA UNIVERS'IDAD DE BUENOS AIRES
i Resuelve:

—“~“ "ﬁ‘j%‘ARTiCULO 1°.- Crear, en la Facultad de Agronomia, la carrera de Martillero y Corredor
s Publico Rural..

-~ ARTICULO 2°- Aprobar los fundamentos, objetivos, incumbencias, contenidos
~_minimos"y estructura de la carrera a que se refiere el articulo precedente que, como

- ~anexo, forma parte de la presente resolucion.
S S ARTICUL O 3°- Reglstrese comuniquese, notifiquese a las Direcciones de Titulos y
— - Planes, de Despacho Administrativo y de Orientacion al Estudiante. Cumplido,
e archivese. :
S‘ = , RESOLUCION N° 2911 -

R Lm
: \\.\‘J‘ Rubén Eduardo Hallu
- e Rector
\
\
: Carlos Esteban Mas Vélez
Secretario General
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ANEXO

PLAN DE ESTUDIOS CARRERA DE MARTILLERO Y CORREDOR PUBLICO
~RURAL

Carrera: Martillero y Corredor Pablico Rural

__Titulo: Martillero y Corredor Publico Rural

I. FUNDAMENTACION

La sancion de la Ley N° 25.028 promulgada en diciembre de 1999 dispuso la

- titulacion universitaria para ejercer la actividad de Martillero y Corredor Publico. Esta

ley reformo-el-régimen-legal-dela—profesion-y-saldd-una falencia con—frecuencia

~_advertida en el mundo del comercio y de los negocios: la necesidad de dotar a estas
profesiones del rigor intelectual y la solidez profesional de la formacién universitaria. A

_partir de esta legislacion, se establecié como condicion habilitante para el desemperfio
de tales profesiones una formacion y titulo universitarios.

—Sin‘'embargo, cuando el sistema universitario argentino elabord sus propuestas
de carreras universitarias se siguié dando la vacancia de una oferta especifica que
contemplase la formacion del martillero y corredor publico que actla en el medio rural.
Este profesional ha desempefiado un papel importante en el ambito comercial

__argentino, dada la magnitud del giro de los negocios del sector agropecuario. Sin

—embargo, su formacion especifica no ha sido cubierta por las actuales carreras de
nivel universitario de martillero y corredor inmobiliario «generalista» que se dictan en el
e o7 | e e

En la mayoria de los casos, los martilleros y corredores que actlan en el

M‘—*_wf-medio rural -aun los que tienen titulos universitarios- basan su ejercicio en la

autoensefianza, a través de la propia practica (principio de ensayo y error) y en la
, %
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profesional -pese a los aportes valiosos de Ia experiencia practica- es imprescindible
contar con una formacion interdisciplinaria rigurosa, con instancias de practica
supervisada y reflexion sobre |a propia actividad.

‘Por tal' motivo, la Facultad de Agronomia de la Universidad de Buenos Aires
ofrece la carrera de Martillero-y Corredor Publico Rural. El plan de estudios atiende a
aspectos cientificos, técnicos y humanisticos adecuados al objeto de estudio y brinda
formacion integral para el ejercicio pleno de la profesion ligada al ambito rural. La
Facultad de Agronomia cuenta con suficiente masa critica (recursos humanos vy
materiales dispenibles) para abordar satisfactoriamente la implementacién del disefio
[ SUS aspectos sustantivos. Asimismo, la colaboracion sinérgica con el
Colg¢gio de Mgrtilleros y Corredores Plblicos del Departamento Judicial de San Isidro
congribuira a bpdar una oferta sélida y adecuada a las necesidades de la profesion.

Y
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il. OBJETIVOS
Objetivos delacarrera: : =
Formar profé'siohaies‘, con sélida base cientifica y técnica capaces de:

o Desempenar eficaz y éticamente la funcion de rematador en subastas rurales
privadas, publicasy judiciales;

» Gestionar,-administrar y-planificar negocios referidos a la tarea de martillero y
corredor rural de negocios mobiliarios e inmobiliarios;

« Intervenir como auxiliares de justicia en los procedimientos judiciales
vinculados a embargos, secuestros y subastas de diversos bienes rurales:

+ Determinar el-valor de mercado de bienes muebles e inmuebles rurales:

~_+ Manejar principios de oratoria que posibiliten un mejor ejercicio de su profesion;

~=—Desarroftar-eompetencias-de-intermediacién-que-contribuyan-al-acercamiento

~_de las partes en toda negociacion de contrato en el cual intervengan;
« Redactar con eficacia contratos, escritos, oficios, informes, dictamenes
- periciales; etc. vinculados al desempefio de la profesion de martillero y
_ corredor pablico rural. -

lll. TITULOS Y ARTICULACIONES

Una vez cursadas y aprobadas todas las asignaturas de la carrera y realizadas

las practicas en terreno se obtiene el Titulo de Martillero y Corredor Publico Rural.

~IV. PERFIL DEL GRADUADO ===

El graduado de la carrera de Martillero y Corredor Publico Rural es un profesional

preparado para desempefiarse con solvencia y eficacia en remates y Subastas
publicas rurales, asi como en la mediacién de negocios inmobiliarios relacionados con

€l agio. Fara eio.

» Tiene un adecuado conocimiento del derecho de fondo y procesal vinculado al
ejercicio de su actividad, a fin de intervenir en las actividades comerciales

___propias de su incumbencia.

e Conoce los principios econémicos generales y los del derecho publico vy
privado para cumplir con las tareas de subastas rurales dentro del marco legal
y de acuergo\con las relaciones econdmicas vigentes.
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» Posee un amplio dominio de las diversas técnicas de valuacién y de subastas
rurales para cumplir con las tareas de tasacion o evaluador privado y como
perito tasador judicial de bienes muebies e inmuehias iraies frCivvendo
semovientes, con-arregio a los valores vigentes en el mercado y a ias normas
legales que regulan esa actividad.

o Esta capacitado para el desarrollo de competencias propias de la negociacion,
la-mediacion -y el arbitraje referidos a los negocios rurales de su ambito de

intervencion profesional.

* Maneja conocimientos de la valuacion de los objetos comerciales rurales
susceptibles de ser subastados, privados o publicamente, asi como
conocimientos en materia de locacion y venta de bienes inmuebles rurales;

= Es un profesional éticamente responsable que respeta los valores y bienes
morales que se hallan presentes en los negocios rurales.

V. COMPETENCIAS PARA LAS QUE HABILITA EL TITULO

El titulo de Martillero y Corredor Publico Rural capacita y habilita para:

e Realizar la intermediacion o corretaje en la compraventa de bienes rurales u
otro tipo de explotacién econémica rural, de bienes susceptibles de tener un
Valor-—— o -

e Asesorar acerca del valor intrinseco y de colocacion de los bienes rurales para
-Su mejor realizacion o explotacién.
Efectuar tasacio es referidas a los valores de realizacion de bienes rurales en

—elmercadoisssr
Actuar como agente en las etapas preliminares de contrato de contenido

economico relativos a o rural y colaborar con los profesionales responsables

de la formalizacién del contrato para su materializacion.

Actuar como comisionista en la colocacién de bienes rurales en los mercados

correspondientes.
Efectuar subastas de bienes rurales de terceros, de caracter particular o

judicial.

«—Participar-en-peritajes referidos a valores de colocacion y de realizaciéon de
blenesnirales— -~

V1. ESTRUCTURA DE LA CARRERA

La carrera se organiza en cinco cuatrimestres que confluyen en el otorgamiento
del titulo de Martillero y Corredor Publico Rural. Est3 estructurada en torno de
asignaturas corresponden a las siguientes areas epistemoldgicas: Propedéutica:
' asignaturas del Ciclo Comt(in Basico (CBC) de la Universidad y un Taller de

-Mgnejo-de-Réenicas de la-Informacion y la Comunicacion propias del perfil profesional;

Juidica, con\asignaturas de Derecho Civil y Comercial y referidas al Régimen Legal
!
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con asignaturas especificas del area de

desempeno profesional; Gestién y administracion, con asignaturas contables y de
Area de Destrezas y Habilidades técnico-profesionales, con
talleres que instrumentan las estrategias profesionales propias del perfil profesional y
el area de la Practica, con practicas supervisadas en terreno y talleres que articulan in
situ’los contenidos tedricos xmpartldos enlacarreray les otorgan significatividad.

“comercializacion;

diversas areas epistemoldgicas:

En la siguiente tabla se presenta la estructura curricular de la carrera y sus

-
=3
——— — ASIGNATURAS CURRICULARES HORAS |[CREDITOS 1
‘ e M Introduccién al Pensamiento Cientifico 64 4 v
. | Introduccion al-Conocimiento-de-ta-Sociedad—64 G -
8 aes b F !
| Propedéutica |X.° : : =y
9 Taller de manejo de técnicas de la 80 5 o
# | informacion y la comunicacion (TIC)
= tDerechogivitlr— 112 7 |7
e ~| Derecho comercial - 96 6 . -
Area J;ri’d‘ica ‘| Régimen legal de la profesmn de Martillero 80 5 2
de Ganados y Carnes
.. | Régimen legal de la profesion de Martillero y 80 5 %
== _, * | Corredor Publico Rural
e % |Produccién animal |: Ganado Bovino 112 Ara
e - @0 |Produccion© animal  1l:  Otras  especies| 112 7 -
— | comunes de abasto :
e —  #®IComercializacion | 96 6
: Area Técnico- 1| Dinamica de la comunicacion humana 80 5 L
“profesional | Tasacion de muebles e inmuebles rurales 64 4 /
‘ +| Topografia = 32 2.
| Cartografia y sistemas de injormacion 32 21>
| geografica y teledeteccion aplicadas ' i
.| Etica y deontologia profesional 64 4 pre v
; 14 Gestién contable y financiera 96 6 -
Area-de Gestion' [ Comercializacion I 96 6 /f Ab
y q Gestién, administracion y planificacién de 64 4
Administracién |negocios A
SUBTOTAL 1424 89 |
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~Tabla 1. Estructura curricular de Ia carrera

VIl. REQUISITOS A CUMPLIR POR EL ESTUDIANTE PARA LA OBTENCION DEL
TITULO ‘ :

Para la obtencién del titulo, los estudiantes deben cumplir con todas las
obligaciones relativas a cada una de las asignaturas del plan —entre ellas, las Practicas
en Terreno (1 y II) con sus Talleres Anexos- y acreditar con nota no inferior a cuatro el

__cumplimiento de las actividades curriculares. planificadas por dichas asignaturas.

El cursado de las asignaturas incluye clases teéricas Yy practicas coordinadas.
El estudiante debe asistir, como minimo, al 75 % de Ia totalidad de las clases tedricas

y practicas y realizar los trabajos préacticos correspondientes, de acuerdo con los

plazos previstos. En caso de no cumplir estas condiciones, el estudiante debera
recursar la asignatura. La aprobacién de la asignatura incluye, ademas, evaluaciones
parciales y finales. . :

Vill. CARGA LECTIVA TOTAL DE LA CARRERA, TIEMPO TEORICO DE

DURACION (EN CICLOS LECTIVOS)
ra tiene una carga lectiva total de 2000 horas (125 créditos) distribuidos
en ginco cuayrimestres), segun el siguiente esquema:

Taller I: ;¢ 96 6 ﬁf p
, ' 1
Area de las |
EHasesS e 7 4 g
~ Técnico- R e e | 1%
profesionales ! y
———(Talleres |-li-li1) | Taller lll -, 48 3 -
e | Subtotal , =208 | 13 ]
® _|Areadela "l fPractica en terreno de remates de ganados y| 224 14 |
e carnes con Taller anexo .
— Practicaen—terreno—de-remates-ycorretaje 144 9 P
RPN rural con Taller anexo
| Subtotal : 368 23 |
FotaldelaCarrera ————— 2000 125 |
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PRIMER CUATRIMESTRE

HORAS | CREDITOS |

ASIGNATURA |

! R e s : i

@Introduccién al Conocimiento de la Sociedad y Estado J 64 I Vg 11

2. Introduccién al Pensamiento Cientifico— =——64 | V4 -

3. Derechocivil ———=kamer - e SR TN ]

4. Dindmica de la comunicacién humana L 80 | w5 |

5. Produccién animal I: Ganado bovino SEETL IR |

6. Taller de manejo de técnicas de la informacion y Ia I 80 l NS

comunicacion (TIC) |
#® Tola=—————— S v v N 7

SEGUNDO CUATRIMESTRE W

ASIGNATURA | HORAS | CREDITOS |

7. Derecho comercial =~ ( FEEET - [ \B ]

8. Produccién animal II: Otras especies comunes de } 112 J “7 f

abasto = )

e O Comereializacion e e | 96 | v 6 7'

~———110.Gestién contable y financiera _ 9% | V6 |
Tihlert s % | V6 By
Total 496 | 31 q v

TERCER CUATRIMESTRE : ( |

E o SEASIGNATURA HORAS | CREDITOS |

|12. Etica y deontologia profesional 64 | ~va ﬂ

13. Régimen legal de Ta profesion de Martillero de 80 } v5
= 1 Ganados y Carnes ———

&= 14. Comercializacion Il % | ve |

~ [15-Gestion, administracién y planificacién de negocios 64 | va4 |

16. Practica en terreno de remates de ganados y carnes 224 j v14 ]

CUIT 1 alici aiiexo e—— ,| - jj

17. Taller 64 v 4 |
Tl 592 | 37 . |/~

CUARTO CUATRIMESTRE { ’

ASIGNATURA | HORAS | CREDITOS |

| 18. Tasacién de muebles.e inmuebles rurales | 64 | \ a4 f

EQ. Régimen legal de la profesién de Martillero y / 80 ( v5 |

Corredor Pihlico Rural l

| 20. Topogﬁ\fié\‘ = f8F- ] vE )

\/\ ' VA
s /")
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| 21. Cartografia y sistemas de informacion geograficay
teledeteccién aplicada
| Total

= JQU!NTOCUATRIMESTRE e
| ASIGNATURA
22 haller it o
23. Practica en terreno de remates y corretaje rural con
Taller anexo * St
| Total e
: | TOTAL CARRERA | 2000 ~ 125 ,‘
! , * N.B. Se pueden cursar simultaneamente con las materias del cuarto cuatrimestre en

. una modalidad de dictado intensivo.

Tabla~2.~Pfarr-deEs’tcrdf0‘s """""""""" )

IX. CARGA HORARIA TOTAL DE CADA ASIGNATURA
Versigbla Pon o o

X. REGIMEN DE CORRELATIVIDADES DE LAS ASIGNATURAS

Bara rendir | Hay que tener aprobada (
----- | Derecho comercial Derecho civil - |

~{Produccion animal it = Produccién animal | |
- Reégimen legal de la profesion de Régimen legal de Ia profesion de ’
 Martillero y ‘ng_jefgprﬂ(]bji‘co Rural Martillero de Ganados y Carnes }

77777 Comercializacion il Comercializacion |
! ’ — | Practica en terreno de remates y Practica en terreno de remates de
corretaje rural con Taller anexo ganados y carnes con Taller anexo f

N.B. Los alumnos deben rendir las materias del Ciclo Basico Comun (CBC) antes de
comenzar con la Practica en Terreno de Remates de Ganados y Carnes.

X+-CONTENIDOS MINIMOS -

1. Introduccién al Conocimiento de la Sociedad y el Estado

Conceptos teéricos basicos: diversas perspectivas sobre Ia sociedad. El Estado, I3

Naturaleza y la relacion sociedad-naturaleza. La Sociedad. E| Estado. La naturaleza.

Siste eqologicos naturales. Organizacién, evolucién, adaptacion.
\
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o !ntrodurccién al Pensamiento Cientifico

Conocimiento y creencias. Tipos de conocimientos: empiricos y necesarios.
Caracteristicas del conocimiento cientifico: ciencias formales, facticas y sociales.
Verdad y validez. Método deductivo e inductivo. Las etapas de la investigacion

cientifica. El progreso de la ciencia, distintas concepciones. Ciencia basica vy

/ 7 _tecnologia.en la Argentina. Instituciones cientificas. La funcion de la Universidad.
. = Horas: 64
Créditos: 4

3. Derecho civil

—————Persona:—de -existencia—visible e -ideal.-Comienzo de la persona. Atributos de Ia
= “Ngi)érsonai nombre; éstado, capacidad, domicilio. Capacidad. Clasificacién. Inhabilitados
judicialmente. Emancipacién. Tipos. Emancipacién comercial. Domicilio. Distintos

tipos. Su importancia para el ejercicio de la profesion. Patrimonio. Cosas. Distintas

clases y aplicacion de la Ley a cada una de ellas.
~Actos jurl'dicos.,,l,nstl:uf,;ngntos privados y pablicos. Actos juridicos extintivos: resolucion.
- féQBcacién, rrésciéiég,itr'aﬁéébcién, renuncia.
: Contratos:  Clasificacién. Elementos. Objeto y forma. Donacién. Mandato:
' representacion. Autorizacion de venta.

Articulos 1184, 1185y 1185 bis del Codigo Civil. Boleto de compra y venta. Sena. A

cuenta de precio. Compra en comisién. Pacto comisorio: expreso y tacito. Firma del

boleto. Asentimiento conyugal. Boleto en subasta.

Hdras‘:‘"112" T
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4. Dinamica de la comunicacién humana

= comunicacidn e Uz':mc procesu "':zefac:rw Eloetteconmy ’"!"a‘: IS Ea ranRInicacitn oo

el publico: eficacia Lefectlwdad thcacu_on de los principios de la comunicacién en las

técnicas de venta:- La *comunrcacron a fravés de medios gréaficos. Principios de Ia
comunicacion pubhcntana Casos practlcos

Horas: 80

Creditos: 5

5. Produccién animal I: ganado bovino

La ganaderia en el nuevo contexto. Nuevos escenarlos Razas: caracteristicas.
Sistemas de produccién. Cria: fundamentos de un ‘modelo’ de cria, medidas de

eficiencia y produccnon flSlca Ihvemada factores determmantes de la calidad: edad,

—fazasy cruzamlentos Sexo, -categorias y peso de faena Los sistemas de produccion y

su mﬂuencna en Iar calidad del producto Trazabilidad. Animales de pedigree:
parametros para su evaluacidn (DEPS) en came y leche. Bienestar animal y su

relacion. conﬁel manejo Visitas a establecimientos de cria, invernada y cabanas.

3

Horas: 112
Credltos S E :.‘—:f,; =

6. Taller de manejo de tecnlcas de la informacion y Ia comunicacioén (TIC)

Uso de snstemas operatlvos DGOS, procesadores de textos, planillas de calculo base
de datos. Aplicaciones para realizar presentaciones eficaces. Paginas web. Internet.

Correo electrénico. E-mail. Manejo de motores de busqueda. Sistemas de gestion. El

uso de formatos Iegales etc. con apoyo mformatlco
Horas: 80 :
Creéditos: 5

7. Derecho comercial

Cé}igd"d-e\%)\n\nercio. Comerciantes. Actos de Comercio. Agentes auxiliares del
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Papeles de comercio: Cheque: Distintos tipos. Cheque comun. Trasmision.
Presentacién y pago. Cheque cruzado. Cheque imputado. Cheque certificado. Cheque

de pago diterido. Su naturaleza juridica. Flazos. Pagaré. Letra de Cambio.

~ Personas de existencia ideal.Sociedades La sociedad como Sujeto de derecho
Tipos societarios. Constitucion 'y representacién. Sociedades no  constituidas
regularmente. Documentacién que debe solicitar para realizar operaciones en las que
intervenga una sociedad.
= Horas: 96

9 Créditos: 6

8. Froduccion animal I: Otras espécies comunes de abasto

Equinos y asnales. Destino: deportivo, trabajo y faena. Razas. Pelajes. Categorias.

Animales de pedigree: Stud Book Argentino. Porcinos: razas y categorias. Ovinos:

___razas y aptitudes. Otras especies: caracteristicas.
Horas: 112
Créditos: 7

9. Comercializacion |

. concepto de Marketing. Comparacion entre marketing y ventas. Los Mercados de
W (Clientes. Caracteristicas del comportamiento del Consumidor. Enfoques y dimensiones

dal Camnartamiconta dal Cancs wnidar Ol Deasccn dasicaria Ao la Crnmmen lnvacticaniAn
e e e e s T I T N IS S =y oy R A oIS ot ST oT o T s ro sy o ) UGV eESUgaclion

de mercados. Segmentacion y posicionamiento. Segmentacion basada en las
herramientas del Marketing.

Horas: 96

Créditos: 6
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10.Gestion ,FQUFab,'?AY_ fi"A,a"Ci?'a, -

Nocuones sobre lmpuestos y contablhdad general Elementos de célculo. Intereses,

financiacion. Slstemas de amorﬂzacxon de préstamos.
Reg|stra010nes Contables leros y demas documentacion requerida por ley. Uso de

todo tipo de formularlos con respecto al movimiento cotidiano de Ia profesion.

o Relacxones Iaborables ObhgaCtones preVISIonaIes

- Horas 96

Créditos: 6

11.-Taller |

_Algunos aspectos de la oratona Manejo de la voz. E lenguaje corporal. E| trabajo en

la «rueda». La apertura de |a subasta El comienzo. Palabras de «bastény. Variedad
de tonos. Manejo escénico. Entrenamiento del habla y de la voz. Variedad de tonos.

Comienzo de la subasta. _Los postores. Ejercicios de simulacion. Practicas de

respiracion. Cémo manejar situaciones de conflicto La preparacion, el agrupamiento v

el rotulado del inventario. La asistencia y la seguridad.
——Horgs=90 === =
-Créditos: 6

12. Etica y Deontologia profesional

Etica profesional en el ambito de los remates. La conducta profesional. Relaciones

entre compradores y vendedores, rematadores\l\y personal de apoyo. Cadigos de ética.
La objetividad y transparencia del rematador. Casos practicos.
Horas: 64
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13. Régimen legal de la profesion de Martillero de Ganados y Carnes

Formas de realizacion. Subasta Fiblica. r—o<zu=x< bajo sobre. Liciacion. Privieg: gios

Actuacion del Martlllero Judlc:|al Martlllero y corredor. Ley 20266 T:O: ley 25028. Ley

10973. Organnzacuon de los colegios Departamentales Deberes y Derechos de los
colegiados. La Asamblea. El Tribunal de Disciplina. Sanciones.

El proceso judicial. rDistjntaS clases de procesos. Notificaciones. Plazos. Oficios.
Oficios  Ley 22172. Mandamientos. Prueba pericial. Nombramiento. Organo.
AceptaCIOn de cargo. chtamenes Plazos. Sancxones

El martlllero Judicial. Subastas Nombramlento plazos mandamiento segun el tipo de

bienes. Acto de subasta. Responsabilidad. Rendicion de cuentas. Derechos vy
Obligaciones de los Martllleros y Corredores. El rematé de ganados y carnes.

Horas: 80

_Créditos: 5 S

14. Comercializacion Il

MODULO I: Comercializacion de ganados.

Regionalizacién ganadera. Mercados de concentracion. Remates ferias. Transporte.

Documentaaon de los mowmlentos de hacienda. Consignatarios. Matarifes. Ventas

__directas. Margenes de comercializacion. Mercados de exportacion de la Argentina.

_;.,_,,,,, ———Tasacion —-de - ganados Tasacion: Concepto y metodologia. Métodos directos.

Valuacion de hacnenda _para exposiciones o ferias. Remates en feria, exposiciones y

televisivos. Habilitaciones y normatlvas Mercado actual de los porcinos y ovinos. Sus
pamcularldades Visita a remates y ferias.
MODULO II; ComerCIallzaCIon de reses y carne bovina.

Consignatarios directos. Integramon de la res. Cortes de carne. Tipificacién. Block test.
Remate de carnes. Remates por imagen y en ganchera. Mataderos y frigorificos.
Establecimientos de faena habilitados para consumo y/o exportacién. Comercializacion

de carnes: supefmercados, carnicerias, exportacion. Visitas a frigorificos.
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15. Gestién, administracién y planificacion de negocios

Servicios y atencion al cliente. El vendedor como asesor y _generador de valor.

Técnicas para la escucha y observacion eficaz. Protocolos de atencion al cliente.
La promocién como herramienta de ventas. El papel y efectividad de la promocion en
el mercado inmobiliario. Desarrollo de actividades promocionales. Incentivos

Promocion de ventas a clientes. Desarrollo de campafas. Utilizacion de medios

—alternativos. La carteleria. Desarrollos de imagen. El marketing uno por uno. Sistemas

- impersonales. La cadena de relaciones y esferas de influencias

Horas: 64
Créditos: 4

16. Practica en terreno de remates de ganados y carnes con Taller anexo

Practica en terreno supervisada de remates de ganados y carnes.

Taller anexo
La practica técnico profesional de la carrera: objetivos, formas de organizacion,

/

calendario. Sistema de evaluacion. Instrumentos. Dossier. Aspectos reglamentarios.
Seguimiento de las actividades. Reflexién sobre la practica. Papel del practicante.
Aspectos éticos del desempefio. Papel del Coordinador. Relacion del practicante con
otros actores. Actividades que conforman Ia practica: visitas y actividades

Presentaciones sobre la practica. Integracion final de la practica. Evaluacion continua y

final de la practica. Criterios.
Horas: 224
Creditos: 14

17. Taller Il e
Los grupos eficaces. Grupos y equipos. Autoridad y liderazgo. Conflicto. Su manejo.

Técnicas de simulacién. Estudios de casos.
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18. Tasacion de muebles e inmuebles rurales
MODULQ I: Tasacion de muebies ruraies.

Tipos de maquinarias-Vida dtil "Amortizacién. Innovacion tecnoldgica.

MODULO II: Tasacién de inmuebles rurales.

Distintos tipos de produccion. Regionalizacion del pais por distintos tipos de
explotacién. Zonas ganaderas, agvrl’c'olas, forestales, frutales, lanares, cuencas
lecheras, horticultura, tabaco, yerba, etc. Turismo rural Y Zonas de desarrollos

inmobiliarios. Tasacién de suelos y de las mejoras. Impacto en e precio de factores

como acceso, ubicacion, escala, etc. Evaluacion agroecondmica. Mercado de
arrendamientos agricolas Yy ganaderos. Influencia del mismo en el mercado de compra

venta de campos. Aspectos legales de la operatoria. Titulo, dominio, embargos,

———inhibiciones—Estado UHI’CGIHI’IO“VGIOF fiscal. Aspectos impositivos en Ia operatoria de

compra venta de inmuebles rurales. Venta de paquetes accionarios. Distintos tipos de
sociedades. Participacion de los distintos profesionales (escribanos, contadores,

agrimensores, etc.). Toma de Reserva. Alcances del boleto de compra venta. Venta

19. Régimen legal de Ia profesion de Martillero y Corredor Publico Rural B

financiada. Tipos de garantia. Hipoteca. Venta de SA.
Horas: 64 e

Créditos: 4 mees

Comisién por compra venta de inmuebles rurales o intermediacion en arrendamientos.

Honorarios por tasacion. Libros de registro de operaciones. Sociedades de corredores

—(Ariculo-105 del- Codigo-de-Comercio). Ley 25.028. Actividad a nivel nacional, regional

y local. Colegios “profesionales.—Alcances de I3 actividad profesional. Camaras.

Publicidad.
Horas: 80
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20. Topografia

Elementos de Iz topografia necesarios para un martilero y corredor rural. Escalas,
Cartas, planos. Planimetria. Trazados y replanteos de lineas. Calculo de
superficies.Relevamientos de perfiles longitudinales y transversales. Relevamientos
planimétricos y altimétricos. Obtencién de coordenadas con la recepcion y
procesamiento de sefiales satelitales. Otros métodos. Levantamientos taquimétricos.
Curvas de nivel: definicion. Equidistancia: definicion. Reconocimiento del relieve a

partir de las curvas de nivel. Calculo de desniveles y pendientes. Noc:ones generales

de fotogrametria y fotointerpretacion. Practicas de campo.
Horas: 32
Créditos: 2

21. Cartografia y sistemas de informacion geografica y teledeteccion aplicada

Importancia del conocimiento de estos procesos de adquisicion de conocimientos por

~ parte del'martillero y corredor rural. Procesamiento y analisis de datos geograficos en

el ambito de las ciencias de la tierra y del uso del suelo. Sistemas de Informacion
Geografica (GIS) y Teledeteccion Aplicadas. Inventariado ambiental a través de GIS.

Deteccidn de uso del suelo, estimacion de la erosion y del rendimiento de cultivos por

~ medio de sensores remotos. Aplicacién de iméagenes satelitales, mapas y cartas en

PrOyecios de iiTigacion, eXpioiacion foresial y pianeaniento. Caiasiro.  Mensura:
Cartografia disponible en la Argentina. Planchetas del IGM. Nociones de hidraulica.

Autoridad del agua. Posicionamiento a campo de puntos.

Horas:-32
Créditos: 2

23. Practica en terreno de remates y corretaje rural con Taller anexo

Practica terreno de remate de muebles e inmuebles rurales supervisada por el

coprdinador ag ka practica de la carrera.

\
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Taller anexo
Objetivos, formas de organizacion, calendario. Sisterma de evaluacién. Instrumentos.
Dossier. Aspectos réglamentgriro_s. Seguimiento de las actividades. Reflexion sobre |z
practica. Pépérli ;del tg_r_ggt_iggntg.wA§pectos éticos del desempefio. Papel del
Coordinador. Relacion del practicante con otros actores. Actividades que conforman la
practica: visitas y actividades. Presentaciones sobre Ia practica. Integracién final de |a
practica. Evaluacion continua y final de la practica. Criterios.
Horas: 144
Créditos: 9

___Horas: 48

22. Taller

Ejercitacion practica. Tasaciones rurales.

Créditos:3

XIL. CARACTEBP_E . LAS ASIGNATURAS

Todas las ,asignatu,r_aﬂs,dg_alﬁ,l?qde Estudios son obligatorias.

Xill. CICLO LECTIVO APARTIR DEL CUAL LA CARRERA TENDRA VIGENCIA

La carrera se comenzara a dictar en el ciclo lectivo del afio 2007.

XIV. REQUERIMIENTOS DEL ESTUDIANTE PARA MANTENER LA REGULARIDAD
DE LA CARRERA

Los alumnos se fenggéﬂ pbr las disposiciones vigentes de la Facultad de Agronomia
respectd de [aregtilaridad en la carrera ( Res. C. D. 1634 Expte. 110.869/00).




